TPV compactos de alta calidad.
Pantallas: 15", 15.6", 19.5", 21.5".
Disponibles en color blanco o negro.
Se pueden colgar en pared.
Configuraciones para S.0. Windows:
Intel J3455, 128GB SSD, 4GB RAM.
Intel J6412, 128GB SSD, 4GB RAM.
Intel i3-1115G4, 128GB SSD, 8GB RAM.
Intel i5-1135G7, 128GB SSD, 8GB RAM.
Disponibles con Android 9.0 GMS.

Periféricos opcionales integrados:
Pantalla trasera de 10", 12" 0 15".
Visor trasero de 2 lineas.
Lector de tarjetas integrado.

® 25 Pc”'““ POSBANK"
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GAMA DE TPV POSBANK APEXA
157, 15.6", 19.5", 21.5".

Quioscos de alta calidad.

Pantallas de 21" 0 27".

Color blanco brillante.

Para colgar en pared o con soportes
de sobremesa o al suelo.

Disponible con Android 9.0 GMS:
Cortex A17, 4GB RAM, 64GB eMMC.
Configuraciones para S.0. Windows:
Intel J6412, 128GB SSD, 4GB RAM.
Intel i3-1115G4, 128GB SSD, 8GB RAM.
Multiples periféricos disponibles:
Impresora de Tickets, Scanner 2D,
Terminal de pago, NFC, Camara ...

ﬁ
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GAMA DE QUIOSCOS POSBANK BIGPOS
21"y 27".
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Especial TPV’S

TOSHIBA

El consumidor actual quiere tener experiencias de compra mds répidas, flexibles y seguras, sin margen de error. Por esta razén, Toshiba pone
a disposicién del retailer la mejor tecnologia con soluciones reforzadas para cubrir todo tipo de exigencias. Nuestras soluciones y productos
aportan la agilidad, la eficiencia y la durabilidad que todo retailer necesita para sacar el mejor provecho a su inversién y no se quede atrds en
la digitalizacién de su negocio. Porque le acompafiamos en toda la vida del proyecto: desde la personalizacién de las soluciones y productos,
su integracién y puesta en marcha hasta el mantenimiento y todo tipo de servicios afiadidos.

TCx® 810 TCx® 810E

El Sistema Punto de Venta TCx® 810E es la solucién ideal
para negocios de hosteleria, restauracién y servicio rapi-

TCx® 810 permite tener grandes expe-
riencias de compra hoy vy, a su vez, pre-
parar su negocio para el futuro gracias a do que desean reducir costes sin renunciar a tecnologia
sus procesadores Intel de 11¢ generacién, premium.
que aportan la versatilidad que necesita. *  Alta durabilidad y resistencia optimizada.

Porque ademds de su alta resistencia, es *  Procesadores Intel de 8° generacién para un rendi-

compatible con las tecnologias que tenga miento mejorado.

su negocio, minimizando todos los costes *  Varios puertos integrados en la unidad de visualizacion.
asociados a su digitalizacion. *  Montaje flexible para una visién compartida.
¢ Tecnologia multitactil: varios tamaios de pantalla, desde 15 hasta *  Conectividad con siste-

19", con capacidad Full HD. mas heredados.

*  Mdltiples opciones de procesadores y memoria, asi como distintas *  Opciones de montaje
opciones de instalacién (sobremesa, pole, pared, techo). flexibles.
e Gran variedad de puertos de E/S integrados para asegurar su uso e 29 pantalla opcional

con cualquier periférico.

Opciones de WiFi y Bluetooth.

Accesorios para completar su linea de caja: escéner, lector de hue-
lla, visor LCD, cdmara, teclados, 2¢ pantalla de 10” para el cliente.
Compatibilidad con TCx™ Sky, Windows 10 y Linux.

Servicios de instalaciéon y mantenimiento a su medida.

orientada al cliente.
Compatibilidad con
Windows 10 y Linux.
Servicios de instalacién
y mantenimiento a su

medida.

TCx™ 300

El sistema TCx 300 POS estd creado para retailers que
necesitan optimizar el espacio de su mostrador sin re-
nunciar al alto rendimiento y la eficiencia.

*  Pequefio y compacto.

*  Tecnologia Intel con procesadores de 9° genera-
cién.

* Las funciones de eficiencia energética permiten
ahorrar hasta un 37% el gasto de energia.

*  Disefio sencillo, acceso sin herramientas para un fé-
cil mantenimien-
to que prolon-
ga su vida util.

*  Servicios de ins-
talacién y man-
tenimiento a su
medida.

Kiosco Hibrido Pro-X

Welcome

T o 0

Disefiado para ofrecer la experiencia rdpida y senci-

lla que espera el comprador, el Kiosco Hibrido Pro-X

tiene un disefio flexible y compacto que ayuda a redi- ssoens B

sefiar cualquier negocio con tecnologia versdtil y soste-

nible en el tiempo. Trabaje en modo cajero o terminal

de autopago haciendo sélo un rapido giro de 180°

*  Ahorra espacio.

*  Compatible con TCx800 y TCx810.

* Impresora de autoservicio integrada de alta ca-
pacidad y fiabilidad.

*  Escdner 2D de alta velocidad integrado.

*  Luz de reconocimiento de transacciones en modo autopago.

*  Compatible con la solucién de punto de venta y autoservicio de Toshiba

VS.
*  Compatible con soluciones de terceros basadas en Windows.
*  LinuxServicios de instalacién y mantenimiento a su medida.

TOSHIBA

Toshiba Global Commerce Solutions Spain
https://commerce.toshiba.com/
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Especial TPV'’S

VA

VS es la plataforma global que

permite al retailer digitalizar el

negocio a su ritmo, utilizando la

infraestructura existente en tien-

da o en cloud. Proporciona un

enfoque evolutivo con soluciones

de comercio rdpido, sin contacto

y flexible.

Permite, ademds, obtener informacién de hdabitos de adquisiciéon de sus clientes, predecir

tendencias y crear incluso recomendaciones, aportando experiencias de compra mds

eficientes y personalizadas.

*  Multiplataforma (disponible en Windows, Linux, Android) y compatible con soluciones de
Hardware Toshiba y de 3os.

*  Conectividad total.

*  Soluciones de centro de datos.

*  Optimizacién constante.

¢  Tiempo reducido desde el requerimiento hasta la implementacién en tienda.

VS POS

VS POS permite tener un terminal
punto de venta con capacidades glo-
bales de préxima generacién, sim-
ples, facilmente adaptables a lo que
dispone el negocio y preparadas
para cualquier demanda futura.
Permite, en definitiva, aumentar y
personalizar el uso de su terminal
punto de venta en funcién de sus ne-
cesidades.

e Comercio modular: nuevas inte-
graciones de aplicaciones y, con
las API flexibles, puede integrar
rapidamente nuevos usos.

e  Conecta dispositivos especiales
y periféricos.

¢  Plataforma de administracién.

VS Loyalty & Promotion

A través de la plataforma centralizada de VS, se pone a disposicion del retailer un médulo completo de promociones y fidelizacién y, con

VS Loyalty & Promotion sube este nivel de la fidelizacién del cliente.

d Promociones personalizadas: facilidad para la creacién de campaiias de fidelizacién originales, ofertas y promociones en todos los

dispositivos, puntos de contacto o sistemas de la tienda.

d Pone a disposicién del retailer todas las herramientas necesarias para fomentar todo tipo de campaiias.

. Administracién de clientes.

VS Self Checkout

VS Self Service ayuda al retailer a
crear e implementar soluciones de
autoservicio, ofreciendo continua-
mente a los clientes nuevas expe-
riencias de compra configurables
segun la necesidad de la tienda.

En definitiva:

*  Permite la gestién del hard-
ware de autoservicio desde la
misma plataforma que el resto
de puntos de la tienda.

*  Minimiza el coste de innova-
cién: es totalmente compatible
con los demds productos VS,
convirtiéndose en una plata-
forma comon.

*  Implementacién répida.

*  Control sencillo y centralizado.

VS Mobility

Es nuestra solucién paquetizada y
modular de Aplicacién mévil para los
consumidores, disponible en Android
e iOS. Permite ofrecer una experien-
cia de compra personalizada e inte-
ractiva y supone al retailer un nuevo
canal de ventas y de marketing: gra-
cias a VS Mobility, se puede saber
qué demandan los clientes en cada
momento.

* Integracién rdpida mediante
webservices.

* Mejora de experiencia del
cliente.

*  Tarjeta digitalizada, cupones di-
gitales, localizador de tiendas,
preferencias del cliente, folle-
tos, listas de la compra, y mucho
mas.

Toshiba Global Commerce Solutions Spain
Tos H I BA httpls://commerce.toshibalfclom/ |
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Roscas sin fin y tuercas sin contacto

A pesar del crecimiento global del comercio electrénico en estos dos tltimos afios acelera-
do por la pandemia y las limitaciones de movimiento o directamente a no salir de casa, la tienda fisica
sigue teniendo su lugar especial y mucho que decir entre las preferencias de los compradores. Seria
muy erréneo pensar que la compra fisica es cosa del pasado. Eso si, los pagos en tienda a través del
TPV necesitan una nueva vuelta de tuerca para llegar al siguiente estadio de crecimiento.

Plantear la situacion como una eleccion entre el comercio electrénico o el fisico serfa un
error. Los compradores no se plantean esa dicotomia, ellos se mueven por conveniencia y por ex-
periencia de uso. Por eso, detras de toda la tecnologia que se implemente a través del TPV, lo que
debe primar al final del funnel es la comodidad del cliente. Toda la inteligencia digital al servicio del
customer journey. Y de las marcas, que también han aprendido en estos dos afios la importancia del
engagement con sus clientes y tenerles mimados. Expectativas maytsculas que deben ser aprovecha-
das también por los retailers. Porque la experiencia que ofrezcan en su tienda es parte de la experiencia
de marca.

Las marcas deben reconocer que el papel de la tienda ha cambiado. En lugar de un lugar
para simplemente almacenar inventario y ponerlo a la vista, la tienda ahora se ve como una galeria de
arte que refleja la vision y la historia de una marca, con reflejo de su personalidad. Puede ocurrir que
se vaya solo a mirar, y que la compra acontezca en la tienda o en el marketplace, pero sea donde sea, la
experiencia debe ser fluida y sin complicaciones. Y por eso, sea cual sea el momento en donde se haga
efectiva, hay que estar preparado con desde los tipicos dispositivos POS de mostrador a los que se va
a pagar al salir hasta los POS méviles (mPOS) que te permiten pagar en cualquier momento o desde
un corner, e incluso los cada vez mas comunes quioscos POS autoservicio de prepago.

El mayor problema de cualquier tienda sea del tamafio que sea, son las colas. Las colas a la
hora de ser atendido, pero peor atn las colas al pagar, ya que cuanto mas tiempo espera un comprador
en la fila y mas cerca esta de la salida, menor es la probabilidad de conversion de ventas. La tecnologia
ya permite si se prevé que va a haber picos de afluencia, disponer de personal con mPOS que alivien
puntos calientes o periféricos como zona de piscina o de spa, o quioscos de prepago que vaya agili-
zando comandas y pedidos en fast foods o los cada vez mds tipicos deliveries y cocinas fantasmas. Y
si vamos a otro escenario como el mostrados de un hotel, las labores de autocheckin y autocheckout.
Como se puede adivinar, cada espacio va a tener un tratamiento distinto.

Ir de compras siempre debe ser divertido y no hay mds chasco que una venta fallida para
ambas partes. Mercadillos que solo admite el pago en metalico, tiendas con importes minimos para
pagar con tarjeta, errores de lectura de la tarjeta o banda magnética deteriorada, caida del sistema de
conexion para pagar con el mévil, wallet no incluido... En cualquier caso hay que conocer las prefe-
rencias de los clientes y estar al quite para atender todas las posibles bajo una estrategia de comercio
unificado entre los diversos canales. Pero no solo quedarse ahi: los tradicionales datafonos y otros
terminales stand-alone que proporcionan los bancos no son ya suficientes. El retailer debe aprovechar
todo el flujo de datos y el conocimiento que desprenden introduciendo la analitica y la inteligencia
artificial para obtener una descripcion completa y unificada de su negocio con datos de pagos deta-
llados y conocimientos de los clientes incluso de manera individualizada para poder hacerle ofertas a
medida y programas de fidelizacion, ademds de para tomar mejores decisiones comerciales.

Todo ello también optimiza el trabajo de backofice a las tiendas, creando informes de con-
ciliacién y arqueo de caja, ahorrando tiempo a departamentos de contabilidad y otros que tenian
que hacerlo manualmente al bajar la persiana. Pero también permiten generar nuevos escenarios y
servicios dentro del espacio de las tiendas, mas polivalentes y ubicuas. Por ejemplo, permitir hacer
clic & collect, compras en linea cada vez més desdibujadas de las fisicas pero que te lo lleven a domi-
cilio, recoger o devolver en tienda (incluso devolucion con conversion a créditos o tokens), y lo mas
novedoso del pasillo sin fin donde los articulos nunca se agotan, porque se sabe previamente en todo
momento de un item muy concreto (por color, talla, modelo, serie, descuento...) en qué cantidad y en
qué establecimiento hay existencias.

Los canales, las preferencias de pago de los clientes, las circunstancias fuera de control como
pandemias o desabastecimientos seguiran acechando, por lo que se necesita un socio a la hora del cobro
que no solo satisfaga sus necesidades comerciales inmediatas, sino que crezca con usted y lleve su nego-
cio al siguiente nivel. Este cambio tectonico en el comportamiento del consumidor y las preferencias de
pago sin contacto va a determinar también la eleccion de los TPV y pasarelas. El mundo esta pasando
por una transformacion digital acelerada, pero eso no significa que la tienda esté obsoleta o que el POS
ya no sea relevante. Eso si, hay que entender el nuevo rol de la tienda como un lugar magico para la
experiencia de la marca y de los clientes y que los retailers no deben desaprovechar.



Detras de los TPV:
tendencias de marketing relacional para 2022

La supervivencia de los negocios, sobre todo los que viven de estar cara al piblico y los que dependen de su afluencia
y rotacién, tienen en la tecnologia un gran aliado. El desarrollo y aplicacién de la inteligencia artificial estd siendo cada
vez mds determinante, y tiene multiples usos desde reconocimiento de comportamientos a rotacion de stocks. Pero es en el
conocimiento individualizado del cliente, su atraccidon y su deseada fidelizacion donde adquiere un papel fundamental,
por lo que la aplicacién de IA en las técnicas del marketing relacional empiezan a calar en el sector, y muchos de sus PKI
proceden precisamente de los datos que proporcionan los TPV y el resto de tecnologias POS.

PARA EMPEZAR, el conocimiento del cliente
es fundamental. Estrategias de first party data
serdn clave para conocer al consumidor, al que
habrd que estimular de miltiples maneras y en
atractivas acciones para que permitan com-
partir tanto sus datos pUblicos como los hdbi-
tos mds intimos. Serd necesario una estrategia
comercial y de marketing desde la atracciéon
hasta la fidelizacién, es decir, en todo el funnel
de ventas, y asi conocer mds en detalle el per-
fil de quien nos compra. Para ello, se pueden
aplicar acciones de recomendacién (member
get member), de gamificacién (que logran una
implicacién emocional mayor) o de geolocali-
zacién (que sitban patrones demoscdpicos so-
bre las coordenadas de un mapa) y que van
ensanchando los circulos de relaciéon para
perfilar gustos e intereses. Todo ello aplica a
la inteligencia de negocio para una digestion
productiva de los datos.

Las ganas de volver a la “normalidad” y salir
de tiendas o de viaje serdn una gran oportuni-
dad este 2022 para “minar” en esos yacimien-
tos de datos. Bajo las premisas de compromiso
y lealtad, hay que idear acciones personali-
zadas que atraigan al consumidor al punto de
venta fisico y digital, a través de la dinamiza-
cién digital-visual mediante juegos, concursos o
sorteos, o clubes de consumidores que permitan
el acceso a promociones exclusivas que gene-
ran engagement y loyalty al lograr regalos,
descuentos o cash-backs vinculados. No hay
que perder la visidon de 360 grados, y simul-
tanear una comunicacién hibrida y omnicanal.

La combinacién de los canales digitales para
atraer tréfico a los puntos de venta fisicos,
webs, redes sociales y plataforma eCommerce
necesitard de chicha y contenidos interactivos.
Lo cual no significa que haya que tirar a la
basura elementos analégicos que siguen fun-
cionando perfectamente. Por ejemplo, es inte-
resante saber que todavia el folleto en tienda
con las ofertas informdticas (pero también en
alimentacién, muebles, juguetes, moda...) de la
semana o del mes siguen teniendo mucho tirén.
El folleto es la herramienta de publicidad direc-
ta considerada como la menos molesta (apenas
un 3%, frente al 12% de videos en la web o al
25% de los intermedios en la televisién).

Todas estas acciones carecerian de sentido si no

tuvieran un propédsito que enlace con los valores
dominantes en la sociedad. Los consumidores
tienen cada vez mds conciencia social, lo que
se convertird en un factor decisivo a la hora
de identificarse por una marca u otra. Valores
como la igualdad y la diversidad, la salud y el
bienestar, la sostenibilidad y el medioambiente
deben estar presentes en los mensajes y en la
predicacién en los puntos de venta.

Siete samurais

Lo mejor de la |A es que a menudo se trata de
una tecnologia no invasiva y transparente de
cara al comprador. Quizés esto explique que
todavia hoy dia hasta el 20% no sospeche que
alléd donde vaya va dejando un rastro de da-
tos no siempre invisibles. Pero lo cierto es que
estd cada vez mds presente en los diferentes
momentos del proceso de compra, y no solo en
las cookies de las webs, las tiendas también son
capaces de rastrear esas migas de pan.

“Aunque los clientes no identifiquen las aplicacio-
nes que haya detrds, si tienen expectativas muy
altas sobre experiencia de compra que propor-
cionan Y, de hecho, actéan como impulsores de
innovaciéon para muchos comercios”, asegura-
ba Paloma Tercero Sanz, gerente de Cuentas
No Financieras de NovaQuality, una consultora
especializada en analitica de datos. “La imple-
mentacion de la Inteligencia Artificial en el retail
estard detrds de muchas de las experiencias
que demandardn los consumidores en 2022, y

Reportaje

que se concretardn en funcionalidades capaces
de agilizar las decisiones y tiempos de compra y
conectar emocionalmente con el usuario”.

Sin embargo, del lado del comerciante, el in-
terés por las aplicaciones de la IA es cada vez
mayor. Segin se comentd en el ltimo congre-
so Trend Builders, se calcula que uno de cada
tres retailers ya apuesta por el empleo de la
IA para desarrollar estrategias de personali-
zacion, ya sea mediante el uso de herramientas
de analitica Big Data, modelos automatizados
basados en Machine Learning o soluciones sen-
sorizadas en el edges de loT. “La innovacién es
clave para generar valor y transformar nego-
cios en un entorno de incertidumbre, volatilidad
y cambio acelerado como el presente”, comen-
taba José Maria Bonmati, director general de
Aecoc, en dicho foro.

Los siguientes ejemplos de innovacién son algu-
nos casos de uso de la IA en el retail, horeca y
hospitality, que propone NovaQuality:

- Stock disponible: El conocimiento del perfil
detallado de cada cliente posibilita que
se le muestre anuncios y ofertas perso-
nalizadas de su interés, esto ya estd muy
trillado en Internet, pero también puede
trasladarse a las tiendas fisicas con app
inteligentes desde el teléfono mévil que
nos lleve a los endless aisles o pasillos infi-
nitos para encontrar ese objeto Unico.

- Comparacién de ofertas: No siempre hay
un dependiente libre, pero si se puede
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generar un panel que ayuden a la eva-
luacién de un articulo, especialmente in-
teresante para productos y servicios en
los que influyen muchas variables en su
eleccién como informdética, electrénica,
seguros, viajes, automocion. etc.
Asistentes virtuales: A la espera de que
se generalicen los robots humanoides, se
puede tirar de chatbots ‘humanizados’ en
quioscos para hacerles todo tipo de pre-
guntas sin descartar la posibilidad de que
también se acceda via teléfono mévil.
Probador inteligente: Sugerencia de tallas,
colores, combinaciones sin tener todo en
stock, con la posibilidad de comprarlo
online y recibirlo en casa cdmodamente.

Venta cruzada: No solo basta informa-
cién sobre precios, sino también serd
interesante poder proponer recomen-
daciones de productos alternativos o
complementarios, basado en compras
anteriores o rankings de los mds ven-
dido. Con ello se suele incrementar el
ticket medio.

Experiencias dgiles: Teléfonos y orde-
nadores cada vez mds potentes y con
anchos de banda cada vez mads veloces
han acostumbrado a la gente a la inme-
diatez y penalizan cualquier proceso
que consideren demasiado lento y tedio-
so. La agilidad tiene que primar ya sea
una compra online o fisica, en especial

en la gestion de colas o en el nimero de
clics y campos a rellenar. Cualquier ayu-
da a la aceleracién y automatizacion de
procesos es bienvenida.

Logistica sostenible: Poco a poco los
compradores son también consciente
de que el transporte de mercancias,
y mds incrementado a una escala nun-
ca antes vista, tiene un gran impacto
medioambiental. Ademds de la elimi-
nacién de humos en la Gltima milla y
la racionalizaciéon de los embaldaies, la
optimizacién de rutas, el agrupamiento
de envios, la reduccién de entregas fa-
llidas son aspectos que se valoran muy

positivamente.
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Toshiba revoluciona el retail con Elera VS

Tras su fulgurante éxito en otros paises europeos como Alemania o
Francia (y otros mds afines como ltalia o Portugal), Toshiba Global
Commerce Solutions Spain trae al mercado espafiol una plataforma
completa de gestién integral para retail, su nueva solucién integral
para la digitalizacién de tiendas y ofros canales.

Con Elera VS Toshiba Global permite a los comercios dar respuesta
definitiva a la demanda de los clientes que, tras esta crisis sanitaria
y acostumbrados a un comercio electrénico cada vez mejor engra-
sado en términos de experiencia de compra y tiempos de entrega,
ya no estdn dispuestos a soportar largas esperas, informacién irre-
levante, o saturadas de gente. “La herramienta facilita también la
adaptacién de las tiendas a la nueva realidad derivada de la pan-
demia, en la que los consumidores declaran su preferencia por re-
tornar al punto de venta fisico, si, pero a través de una experiencia
de compra diferente que para el retailer debe resultar, ademds,
rentable y sostenible en el tiempo”, sefialan desde la compaiiia.

La propuesta de Toshiba, que ha sido desarrollada para funcionar
sobre cualquier hardware existente (Windows, Linux y Android) y
proteger asi la inversién previa, facilita la integracién con prdctica-
mente cualquier dispositivo TPV y la posibilidad de irle afiadiendo
médulos en funcién de las necesidades de cada local (pago mévil,
TPV virtual para comercio electrénico, programa de fidelizacién,
gestor de promociones, analitica de datos...), de manera que se
puede digitalizar todos los procesos de golpe o ir poco a poco
sumando funcionalidades. Cuenta con més de 400 APIs abiertas y
mas de 30 microservicios compatibles con la infraestructura existen-
te y poder enchufar médulos de otros fabricantes.

“Su tecnologia puede aplicarse a todo tipo de comercios, con inde-
pendencia de su estrategia de inversién, ya sea como una solucién
360° para la tienda o adaptada al ritmo de los negocios que op-
ten por una digitalizacién parcial. Al haber sido desarrollada na-
tivamente en Windows, Linux y Android, facilita la integracién con
cualquier hardware, protegiendo su inversién y con la posibilidad
de dotarle de futuras capacidades como los médulos de venta y
pago en el mévil”.

Se acomoda por tanto a cualquier comercio, desde tiendas aisladas
o pequeiias cadenas hasta aquellos retailers multimarca y grandes
superficies con diversos departamentos, categorias de productos o
reglas de negocio. En Europa ya funciona en mdés de 4.000 tiendas
y 26.000 TPV, principalmente establecimientos de alimentacién y
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comercio especializado (moda, perfumeria, electrénica, jugueteria
o tiendas de conveniencia).

Consiste en una solucién ‘todo en uno’ que permite un control inte-
gral y centralizado para dotar o gestionar soluciones a lo largo de
la tienda: venta de articulos y servicios, creacién de promociones
y programas de fidelizacién, generacién de informes, estrategias
de marketing o compra omnicanal (integracién con apps méviles y
sitios de comercio electrénico). “Entre los médulos incluidos, destaca
el de promociones y de fidelizacién propio, que permite definir una
gama muy amplia de ofertas (puntos, descuentos, cupones, etc.) que
pueden activarse por diferentes criterios (gasto, nimero de articulos
comprados, medio de pago, cliente fidelizado, etc.)”, afiaden.

Con el objetivo de crear comercios flexibles y adaptados a cada
momento, tendencia o necesidad, la solucién permite implementar
desde una Unica ubicacién todo tipo de reglas de negocio segin
una amplia variedad de pardmetros: establecimiento, marca, de-
partamento, articulo, geografia, impuestos, idioma, etc. “Todo ello
redunda en la optimizacién de la capacidad del negocio de fide-
lizar clientes y de la vinculacién de estos al ciclo de compra: desde
el pago hasta la edicién de promociones en todos los puntos de la
tienda. Ademds, cuenta con un gran nivel de versatilidad para crear
estrategias comerciales y de venta a medida”.

Funciona en una amplia variedad de dispositivos interactivos dis-
ponibles en tienda (TPV, balanzas inteligentes, dispositivos de au-
tocobro, carteleria digital, etiquetas electrénicas y terminales para
la preparacién de pedidos del eCommerce, etc.) pudiéndose ges-
tionar todos ellos desde cualquier ubicacién remota (PC o smar-
tphone). Por tanto, se puede hacer una integracién total o parcial
desde cero, o migrar de otra existente sin renunciar a los equipos
instalados. La férmula de adquisicién es con una cuota mensual que
incluye la solucién, los servicios de integracién de software, puesta
en marcha, formacién necesaria y mantenimiento preventivo y evo-
lutivo que el negocio pueda necesitar.

“Esta caracteristica ha sido muy bien acogida, los comercios han
reducido sus costes operativos (por gestionar a través de un Unico
operador en lugar de con varios para cada solucién de la tienda)
e incrementado la eficiencia de sus dindmicas comerciales (agilidad
de los pagos, fidelizacién de clientes o venta cruzada). Su aplica-
cién nos ha reforzado la posicién de la compaiia en el mercado,
donde poseemos una cuota del 33%".
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TPV a debate: Panorama 2022 en Espaiia

Hemos sondeado el mercado a través de una muestra que representa a algunos integrantes dentro del ecosistema Tl que

corresponde al campo de la fabricacién o de la distribucién.

Cémo seria su set ideal del puesto de venta
Jordi Llorens (PC Mira): Hoy en dia, con la
omnicanalidad los comercios pueden recibir sus
pedidos de multiples formas y han de ser ca-
paces de gestionarlos de forma centralizada.
Pero, enfocdndonos en el puesto de venta en
si, debe estar compuesto de un terminal, con
una pantalla de un tamafio minimo de 10”
(tipo tablet), aunque lo més recomendable es
que sea de al menos 15”, con sistema operati-
vo Windows o Android (el que tiene un mayor
crecimiento en el mercado POS mundial), con
un software dagil y sencillo para gestionar las
operaciones de ventas, y segin las necesida-
des de cada comercio, incorporando lectores
de cédigos de barras, cajones portamonedas
para gestionar el efectivo, terminales para
gestionar los pagos con medios electrénicos,
etfc. La gestion de back-office, se deberia rea-
lizar por separado, siendo la Ultima tendencia
con software en la nube, accesible desde cual-
quier dispositivo, en cualquier momento.

Alfredo Gutiérrez (Mobotix): La figura de la
“caja registradora” como tal estd obsoleta
hace tiempo. El puesto de venta ideal es aquel
que permite, ademds de procesar las ventas,
devoluciones y demds operativa del dia a diqg,
evitar la merma (en lo posible en tiempo real,
no sélo post-mortem) y ademds ayudar a mejo-
rar la atencién al cliente, lo cual redundard en
un incremento de negocio, que hard mas rdapi-
da la amortizacion de la inversion realizada en
dicho POS. El puesto de venta debe de ser sen-
cillo de utilizar y aportar la informacién nece-
saria al operador de manera proactiva, para
que la operativa habitual no se vea afectada.

José Antonio de las Heras (Partner-Tech):
Cada vertical de negocio demanda diferen-
tes soluciones, pero segin mi punto de vista, el
ideal es el que mejor se adapte a las necesi-
dades del cliente. En muchos casos serd perso-
nal de caja, en otros puntos desatendidos y en
ofros mixtos.

Anselmo Trejo (D-Link): Sin duda, tendiendo
a asegurar la redundancia de la red de da-
tos y acceso a Internet a la que se conecta el
TPV. Sabemos que a veces se pueden perder
ventas si el terminal de pago no funciona o se
queda sin sefial, y la pandemia ha acelerado
la adopcién de la tarjeta o el mévil como méto-
do de pago contactless, ya casi habitual incluso
para importes de compra minimos.

Para ello, ya sea un terminal conectado por da-
tos méviles 4G/5G, por WiFi o cableado, es
imprescindible que esa conexién sea segura.

Es necesario que, desde el router de acceso a
Internet hasta los switches que distribuyen las
conexiones de red hacia los puntos de acceso
WiFi o las cédmaras de videovigilancia, se asien-
ten sobre una infraestructura con los mismos ni-
veles de rendimiento, redundancia y seguridad
que tendria una oficina o gran empresa.

Ignacio Ruiz (Zebra): Los clientes, aunque
cada vez compran mds online, aprecian mu-
cho la opcién de comprar en las tiendas fisicas,
pero no podemos defraudarles. Compradores
muy inteligentes y con poca paciencia, espe-
ran una experiencia de compra éptima. Las
soluciones de terminal de punto de venta fijo y
mévil deben aumentar la eficiencia del negocio
agilizando las colas y evitando la complejidad.

El equipamiento ideal en el puesto de venta
bajo mi punto de vista seria un ordenador mé-
vil (como nuestros EC50), que sustituye también
a un TPV fijo o tradicional. Este dispositivo evita
su pérdida en tienda, ya que pueden encon-
trarse facilmente gracias a la aplicacion de lo-
calizacién incluso cuando se les acaba la bate-
ria, ya que incorporan en su interior una baliza
que utiliza tecnologia Bluetooth LE.

Daniel Rodriguez (Primux): En Primux traba-
jomos para hacer que la vida de las perso-
nas sea mas fdcil y el mundo del TPV no iba a
ser menos. Por eso disefiamos nuestro lox All in
One 1702H, un dispositivo tdctil con el que los
trabajadores no necesitan nada mds que sus
manos. Ademds de sus capacidades y de su

«Nuestro Smart Data Interface
(facilmente integrable en cual-
quier software TPV) desplegados
para cumplir una determinada
funcioén (control de colas, aforo,
uso de mascarilla) pueden ma-
flana hacer diferentes analiticas
(de expresion facial, de indu-
mentaria, del PoS)»

Alfredo Gutiérrez,
country manager de Iberia & ltalia de Mobotix.
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Jordi Llorens, director general ejecutivo de PC Mira.

«En el afio 2020, hubo una
bajada de alrededor del 30% en
las ventas de TPV en Espafia, en

2021 nuevamente aumentaron

el 25% y se espera que en 2022,

haya de nuevo un aumento de
alrededor al 10%>

potencia, también cuenta con todas las pres-
taciones que ofrece Windows. A la hora de
disefiar un TPV es imprescindible pensar en la
comodidad de los usuarios vy, sobre todo, en sus
necesidades. Por eso, nuestro dispositivo téctil
se adapta totalmente a cualquier dmbito de
trabajo y presenta un precio muy econdémico.

2Qué ofra tecnologia hay detrds de un terminal
TPV, que haya que tener en cuenta, en especial
pensando en retail, horeca, hospitality?.

Jordi Llorens (PC Mira): Aparte del software
que gestiona las ventas, puede haber muchos
mds médulos adicionales que ayudan en cada
caso particular. Por ejemplo, en Retail, puede
haber quioscos informativos, donde consultar
los diferentes productos y sus caracteristicas,
ademds de pedirlos.

En Horeca, especialmente en restauracion para
colectividades, suele haber la conexién con el
software CRM, de forma que se bonifican las
consumiciones realizadas, algunas de forma
gratuita, o incluso se reflejan en la némina de
los trabajadores. La preparaciéon y entrega de
pedidos en las cocinas, se realiza mediante mo-
nitores (Kitchen Display Systems) que de forma
ordenada y mdés higiénica, ayuda en la gestion.

En Hospitality, aparte del punto de venta, los
clientes pueden realizar pedidos desde quios-
cos de autoservicio, desde aplicaciones que
pueden descargar a sus dispositivos méviles,
tanto para consumo en el local, como para
recogerlo o con servicio de envio a domicilio.
Ademds, en Hospitality, ahora los camareros
pueden llevar la nueva generacién de termi-
nales Android, que les permiten no Unicamente
gestionar los pagos, sino también los pedidos

wiffEN  febrero 2022 @



Reportaje

de los clientes donde se realicen, desde un Uni-
co dispositivo.

Alfredo Gutiérrez (Mobotix): Podemos dividir
la tecnologia que hay detrds en dos vertientes:
anti-merma y Business Intelligence. La primera
nos permite, a través de tecnologia de andlisis
de video, comparar lo que se estd “tickando”
con el producto real que se estd vendiendo.
Hasta ahora era fécil encontrar sistemas que
permiten hacerlo a posteriori, es decir, compa-
rando las grabaciones de las cémaras con el
instante de la transaccién; pero gracias a la
anadlitica de video basada en IA, podemos a
dia de hoy hacerlo en tiempo real.

La vertiente de Bl nos permite recopilar infor-
macién interesante que nos ayuda a evaluar la
experiencia de nuestros clientes (andlisis de ex-
presién facial), el espectro demogrdfico al que
pertenecen (edad y género) y ofros datos que
puedan ser de interés (uso correcto de masca-
rilla) y asociarlo a su compra. Ademds, todo
esto, gracias a la descentralizacién, y a poder
realizar el andlisis en la propia cdmara, nos
permite obtener esta info de forma andnima,
sin necesitar conocer la identidad de los clien-
tes, salvaguardando el RGPD.

José Antonio de las Heras (Partner-Tech): El
punto de venta como tal estd evolucionando a
marchas forzadas. Las lineas de caja desenten-
didas cada vez son una mayor realidad, tanto
en auto check-in, self-checkout, home delivery
como eCommerce, con soluciones tanto en el in-
terior como en el exterior del establecimiento.
Mi criterio es que seguirdn conviviendo los sis-
temas tradicionales de punto de venta, cada
vez mds sofisticados tanto en prestaciones como
en disefo, con esta nueva e imparable tenden-
cia, donde ademds el cliente acostumbrado a
su uso se siente cdmodo por la independencia,
privacidad y rapidez que proporcionan.

Anselmo Trejo (D-Link): Seria mds que reco-
mendable que el router de conexién a Internet
sea seguro, preferiblemente sustituir el de la
operadora (pensado habitualmente para es-
cenarios domésticos) por un router profesional
con acceso VPN securizado para el TPV o la
caja registradora, mads diversas opciones de
seguridad avanzada, como nuestros routers
profesionales DSR-250 o DSR-1000.

Si con las conexiones LAN y el WiFi de ese
router DSR VPN ya se cubre toda la tienda,
no serd necesario instalar puntos de acceso;
pero si es necesario para superficies comercia-
les mds extensas, entonces entrarian en juegos
nuestros switches Smart PoE (Power over Ether-
net) y nuestra gama de puntos de acceso (cer-
tificados WiFi6), faciles de desplegar gracias
a PoE y gestionables desde la plataforma uni-
ficada Nuclias Connect, que dispone incluso de
app para llevarla en el mévil.
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José Antonio de las Heras,
director general de Partner-Tech Iberia.

«El punto de venta esta evolu-
cionando a marchas forzadas.
Las lineas de puestos desenten-
didos cada vez son una mayor
realidad, tanto en auto check-in,
self-checkout, home delivery
como eCommerce, con soluciones
tanto en el interior como en el
exterior del establecimiento»

En ella es posible agregar los puntos de acceso
y configurar diferentes SSIDs, crear seguridad
de acceso, log-in con portal cautivo personali-
zado con los logos del comercio e incluso dar
acceso a Internet mediante registro en las re-
des sociales de la tienda o establecimiento, el
conocido como Social Log-in. Por supuesto, los
switches son gestionables para poder segmen-
tar la red en VLANs separadas para el TPV,
el staff, la red de clientes o la del sistema de
videovigilancia.

Por dltimo, la seguridad vendria de la mano
de nuestras cdmaras IP PoE de videovigilancia
profesionales de nuestra gama Vigilance, de
interior en formato bullet o domo y con reso-
luciones de hasta 8K. Se pueden instalar sobre
la infraestructura de switches PoE, o bien con un
grabador NVR auténomo como el DNR-4020-
16P, que dispone de 16 puertos PoE para
conectar las cdmaras y el software de moni-
torizacién integrado. Dispone de dos bahias
para discos duros y conexién HDMI/VGA para
monitor y USB para teclado y ratén para confi-
gurarse como solucién auténoma sin necesidad
de dedicar un ordenador.

D-Link aporta convergencia al disponer de
toda la infraestructura, tanto la de red y acce-
so a Internet como la de videovigilancia, lo que
simplifica cualquier instalacién y posterior so-
porte al cliente. Ademds, dedicamos un amplio
equipo para asesorar al cliente desde el mis-
mo fabricante y en caso de interés, derivar la
instalacién a uno de nuestros partners oficiales.

Ignacio Ruiz (Zebra): El software y el hard-
ware deben conformar una solucién integrada
fécil de utilizar y con un rdpido retorno de la
inversion (ROI). Las soluciones en un terminal
TPV deben aumentar la precisién de las tran-

sacciones y garantizar la fluidez de las colas
gracias a escdneres que ayuden al personal de
caja a escanear articulos de todos los tamarios
y puedan leer cédigos de barras prdacticamen-
te en cualquier posicién o estado. Igual de sen-
cillo que escanear un cédigo en 1D o 2D debe
ser acceder a un QR en el mévil del cliente o
una etiqueta RFID.

Més allé del Retail, un dispositivo mévil como el
que mencionaba, sustituye al mévil de empresa
evitando la duplicidad de terminales. Asi, en la
recepcion de un hotel, los empleados pueden
llevar a cabo tareas de verificacién de reser-
vas, los pagos, el control de equipaies, o el de
las acreditaciones de asistentes cuando se or-
ganizan eventos como congresos.

Del mismo modo, en estos entornos de hostele-
rig, la posibilidad de usar los terminales como
“walkie talkie” es esencial para organizar a
los equipos de mantenimiento, limpieza o se-
guridad con el resto de personal. Estos usos se
extienden a ofros establecimientos similares
como residencias u hospitales, en los que los
terminales son muy adecuados para llevar el
control del traslado de pacientes, la limpieza
o la gestion de las comidas y medicamentos.

Sergio Osona (Deliverect): Un TPV es uno de
los principales activos de cualquier negocio, tam-
bién en la restauracion, que es en el que noso-
tros operamos. A un TPV se le ha de pedir que
sea una solucién integral a las necesidades del
restaurante: registro de ventas, control de stock,
reportes y estadisticas... Bien sea a través de
desarrollo propio o bien sea a través de médu-
los de integraciones con socios como Deliverect,
que integra en el TPV del cliente pedidos online
de apps de comida a domicilio, take away o di-
ne-in para que ofrezca informacién actualizada
y digitalizada en tiempo real. Ademds, debe ser

«Seria mas que recomenda-
ble que el router de conexion a
Internet sea seguro, preferible-
mente sustituir el de la opera-
dora (pensado habitualmente

para escenarios domésticos) por

uno profesional con acceso VPN

securizado parael TPV o la caja
registradora»

Anselmo Trejo, director de marketing y
comunicacién de D-Link lberia.




Ignacio Ruiz, sales engineer manager de ’Zebru
Technologies en Iberia, Grecia y Africa.
«Los empleados necesitan
herramientas de apoyo que les
permitan responder a las con-
sultas de los clientes, aceptar
pagos y resolver problemas
para mejorar la experiencia
en tienda. La digitalizacion
continuara aumentando, dando
pie a tiendas mas inteligentes y
negocios que toman decisiones
basadas en datos»
un software que ofrezca una buena experiencia
de usuario, intuitivo, &gil y sobre todo estable.

2Qué tendencias se observa alrededor del TPV,
en especial en un escenario pos-pandémico?
Jordi Llorens (PC Mira): Se observa una mayor
presencia de aplicaciones de pedidos a domi-
cilio, de pedidos desde los dispositivos de los
clientes. Los quioscos de autoservicio se empie-
zan a encontrar en mds comercios, y no Unica-
mente en las grandes cadenas. La gestion en la
nube se estd popularizando entre los comer-
cios de todo tamario. La adopcién de Android,
muchos con dispositivos moéviles que integran
impresoras de tickets, es un hecho a destacar.

Alfredo Gutiérrez (Mobotix): Nosotros siem-
pre hemos abogado por trabajar en la linea
de crear soluciones que pudieran prolongar su
vida y utilidad en un escenario post-pandé-
mico. El hecho de que las diversas analiticas
utilizables en combinacién con un TPV, y cuyas
informaciones se pueden cruzar a través de
nuestro protocolo Smart Data Interface (fdcil-
mente integrable en cualquier software TPV),
facilita que los sistemas que hoy estén desple-
gados cumpliendo una determinada funcién
(control de colas, aforo, uso de mascarilla)
puedan mafiana hacer una diferente (andlisis
de expresién facial, andlisis de indumentaria,
andlisis PoS) o combinarse del mejor modo
que convenga. En un escenario pandémico y
post-pandémico la clave es la resiliencia y la
capacidad de adaptacion.

José Antonio de las Heras (Partner-Tech): Una
de ellas, duda, es la evolucién de las solucio-
nes basadas en Cloud. La tendencia potenciard
cada vez mds el concepto de alquiler por uso,
tanto en hardware como en software y servicios.

Anselmo Trejo (D-Link): Como he comentado,
la adopcién del pago digital ha escalado con
la pandemia por obvios motivos de protocolos
sanitarios y ya sea con tarjeta o méviles. Es evi-
dente que el pago en metdlico se quedard casi
limitado a cuando falle el sistema digital.

Ignacio Ruiz (Zebra): La situacién sanitaria ha
obligado a mantener la distancia de seguridad
y a evitar el contacto en acciones como pagar.
Una de las tendencias més relevantes en el TPV
son las cajas de autoservicio de pequefios y
grandes comercios (conocidas como self check-
out, SCO). Se han convertido en una parte
esencial de la experiencia de cliente, ya que
evitan largas esperas para comprar sélo un
par de productos. Sin embargo, los robos y el
fraude pueden ser un problema si no se cuenta
con la tecnologia adecuada. En este caso, una
tecnologia que puede ayudarnos es la analiti-
ca prescriptiva, que nos dice qué estd ocurrien-
do, por qué ha ocurrido, cudnto estd costando,
qué hacer al respecto y quién deberia hacerlo.

Sergio Osona (Deliverect): Transitamos hacia
un escenario donde cada vez los TPV van a re-
gistrar mds operaciones online y con métodos
de pago no fisico, por lo que resultard funda-
mental que puedan gestionar todos sus cana-
les de venta sin esfuerzo. La integracién de los
diferentes sistemas en una sola interfaz, que
es lo que proporciona Deliverect, se antoja im-
prescindible para que los restaurantes cometan
menos errores en sus pedidos, ahorren tiempo
y mano de obra, cumplan con sus obligaciones
tributarias, accedan a los datos de su factura-
cién en tiempo real y amplien su negocio con
nuevos proveedores y servicios.

Si puede compartir cifras de negocio alrededor
del mercado de TPV, jbienvenidas!

Jordi Llorens (PC Mira): En el afio 2020, hubo
una bajada en la cantidad de ventas de TPV

«Transitamos hacia un escena-
rio donde los TPV van a regis-
trar cada vez mas operaciones
online y con métodos de pago
no fisico, por lo que resultaréa
fundamental que los negocios
puedan gestionar todos sus ca-
nales de venta sin esfuerzo»

Sergio Osona,
general manager Spain & Portugal de Deliverect.
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en Espafia de alrededor del 30%. En 2021 ha
habido nuevamente un aumento del 25%, y se
espera que en 2022 haya de nuevo un aumen-
to de alrededor al 10%.

Alfredo Gutiérrez (Mobotix): No tenemos di-
ferenciada nuestras cifras sélo en la parte de
TPV. Podemos aportar datos de nuestros verti-
cales de Retail y Horeca, que han aumentado
por encima del 20% en el Ultimo afio fiscal en
nuestra region, principalmente debido al uso
de nuestra tecnologia en grandes superficies y
en el sub-sector Luxury.

Anselmo Trejo (D-Link): Como fabricantes de
las infraestructuras de red y videovigilancia
no tenemos las ventas en TPV separadas del
resto, pero si hemos registrado multitud de ins-

«En Primux trabajamos para
hacer que la vida de las perso-
nas sea mas facil y el mundo del
TPV no iba a ser menos. Por eso
diseflamos nuestro lox All in One
1702H, un dispositivo tactil con
el que los trabajadores no nece-
sitan nada mas que sus manos»

Daniel Rodriguez, director general de Primux.

@ K

talaciones y casos de éxito en Horeca, Retail y
Hospitality, entornos donde hemos comerciali-
zado con gran éxito los conmutadores de red,
y donde en 2021 segin datos de la consultora
especializada Context hemos sido lideres en
la categoria de Switches Smart Managed (los
mas habituales en pymes por su equilibrio entre
rendimiento/seguridad y coste asequible). A
partir de ahi también hemos crecido en la par-
te de infraestructura WiFi, en routing profesio-
nal VPN y en soluciones de videovigilancia IP.

Ignacio Ruiz (Zebra): Las cifras del mercado de
TPV son reveladoras, pero es ain mds impor-
tante observar el panorama general que rodea
a los puntos de venta, que consiste en la innova-
cién tecnoldgica para satisfacer las cambiantes
expectativas de los consumidores y capacitar a
los empleados del sector minorista. Me gustaria
animar a los lectores a que echen un vistazo al
“14th Annual Global Shopper Study” de Zebra,
arroja conclusiones que hablan de los retos, las
oportunidades y las tecnologias que conforman
el futuro del Retail. 3
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Especial TPV’S

BDP-NET HOSTELERIA

BDP-NET Hosteleria permite gestionar facilmente el control de
mesas, barra, taburetes y salones, menus, fast-food, suplemen-
tos, combinados, control de camareros mediante tarjeta, pul-
sera o huella digital, control de caja por turnos, impresoras,
monitores de cocina y radio comandas, pudiendo llevar de for-
ma dgil y correcta el control total del almacén, la gestién de

BDP oo

compras, proveedo-
res, stocks y barra.
BDP-NET Hosteleria

es la herramienta

que ayuda de forma
definitiva a aumentar
la productividad del
establecimiento que
lo aplique.

AUTOCOMANDA

Poder utilizar una

BDEIJ:T\/\/;&\QE

carta en el restau-
rante, como si fuera
un meny digital, es
facil con la aplica-
cién del médulo de

AUTOCOMANDA.
Cualquier estable-
cimiento, necesita

que los platos sean

mas rdpidos de pedir y de servir, gestionando las consumiciones,
substituyendo las tipicas cartas, sin tocar papel, cartén o plds-
tico. Previa lectura del Cédigo QR, el cliente puede realizar la
“telecomanda”, seleccionando los productos mediante diferentes
departamentos y /o articulos a escoger, incluso seleccionando di-
ferentes tipos de acompariamientos (muy hecho, sin sal, etc.).

BDP-HOTEL

BDP-HOTEL gestiona la ocupacién y la disponibilidad del establecimiento de forma
fdcil, reduciendo y mejorando costes operativos, invirtiendo menos tiempo en admi-
nistraciéon. Desde BDP-HOTEL podemos gestionar las reservas, estancias, llegadas,
salidas, cierres de ventas, gobernanta y todas las operaciones mds importantes que
necesita realizar cualquier establecimiento en su dia a dia, cumplimentdndose con
una extensa auditoria y potentes estadisticas. BDP-HOTEL enlaza con el TPV del bar
o restaurante y con diferentes Channel Manager para recibir reservas via internet.

BDP-NET COMERCIO

Con BDP-NET Comercio gestionaremos las tareas de cualquier es-
tablecimiento de comercio en general (Alimentacién, Carnicerias,
Papelerias, Joyerias, etc.), trabajando con cajones automdticos, ba-
lanzas e impresoras de etiquetas, todo desde una pantalla tdctil.
Con BDP-NET Comercio controlaremos los procesos de la ventq,
etiquetados, empaquetados de productos a granel o en porciones,
aplicando cédigos
de barras con peso
y precio. Llevar el
stock, el control de
caja, la facturacion
y el cobro ya no es
un problema con
BDP-NET Comercio.

BDP-NET TALLA Y COLOR

BDP-NET Comercio Talla y Color es la herramienta ideal para tien-
das de ropa, tiendas de deportes, boutiques, etc. Con BDP-NET
Comercio Talla y Color, controlaremos los aspectos mds importan-
tes que forman parte de los procesos de compra a proveedores,
hasta llegar a la venta final. BDP-NET Comercio Talla y Color
permite trabajar con matrices de articulos, gestionar el Stock,
usar codigos de
barras y pre-
cios especiales,
mds una potente
herramienta de
gestion de tem-
poradas y reba-
jas.

febrero 2022
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BDP - 972 88 47 65 www.bdpcenter.com

TPV BDP SOFTWARE esta soportado por Ibernyx S.L. en las siguientes ediciones de Windows 10 - Windows 10 Pro y/o Windows 10 Enterprise. TPV BDP
SOFTWARE esta soportado en las ramas de servicio comerciales de Windows 10 disponibles en el mercado incluyendo - Current Branch, Current Branch
for Business and the following Long-Term Servicing branch(es) - Long-Term Servicing Branch (LTSB).

bdp@bdpcenter.com

BDP SOFTWARE - IBERNYX S.L.


www.bdpcenter.com

Especial TPV’S

Horepos TP1617 / TP-2617 |/ TP-3617

Horepos da un paso adelante en el mercado, creando una serie especial de productos bajo la ensefia Horepos+,
con una gama superior de TPVs, caracterizados por una alta calidad de fabricacién taiwanesa y un disefio y
prestaciones inimitables. Su pantalla

slimde formato panordmico 16:9 pue- TRy,
de girar para ambos lados con lo que )

facilita el trabajo de dos personas al

HOREPPS 1

& vincons

wcrp o

mismo tiempo en el punto de venta y

ademds de pivotar para encontrar el

dngulo de visién perfecto en cualquier
entorno. Ahora acaban de aterrizar
tres modelos con un mismo disefio:
TP1617 con sistema Android, el TP-
2617 bajo Windows con procesador
Celeron 3965U y el TP-3617 bajo
Windows con procesador Intel i3.

Horepos+ Plus M270

El Horepos +Plus M270 es un nuevo TPV hibrido de alta calidad y prestaciones que puede usarse como Terminal
Movil y Fijo al mismo tiempo. Dispone de una base estacionaria que sirve tanto de carga como base de conexiones.
El M270 se comercializa con dos tamafios de pantalla: 11,6” y 13,3” perfectamente ergondémicas, que poseen
unas sujeciones retrdctiles para un agarre mds cémodo.

m. Y . e
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Especial TPV'’S

Horepos TP-1190 / TP-5590

TPV profesional de la marca Horepos, con un disefio muy sélido y ergo-
némico para el punto de venta. Se comercializa en el modelo TP-1190
con procesador J1900, 4 Gb y 64 SSD y el modelo TP-5590 con pro-
cesador Intel i5, 8 Gb, y 128SSD. El médelo TP-1190 también lo hay

disponible en color blanco.

Tysso AP-3515

El terminal Tysso AP-3515 es un TPV de altas presta-
ciones con una impresora estdndar incluida en la misma
base. Su gran ventaja es que la impresora es facil-
mente sustituible por ofra en caso necesario, ahorrando
espacio y cableado en el punto de venta.

Senor X3

El Senor X3 es un TPV de alta calidad para negocios
exclusivos que quieran un toque de distinciéon con un
disefio espectacular, como en prestaciones. Es ajus-
table en altura y totalmente plegable para poderse
colgar sobre la pared ocupando el minimo espacio.
Disponible en pantalla panordmica (16:9) de 15,6” y
11,6”. Se comercializa con varios procesadores: Intel
Celeron 3865U/ Intel Core i3 / i5 / i7. También lo
hay con sistema operativo Android.

CRYMA

CRYMA
WWWw.cryma.es
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Honeywell

TERMINALES EDA52 + EDA5S
TERMINALES CON SOFTWARE GRATUITO DE INVENTARIO DCODE

El terminal movil EDA52 de la reconocida marca Honeywell esta disefiado para su uso en aplicaciones de venta minorista,
transporte y logistica, fabricacion, atencién médica y servicios publicos. Equipado con procesador Qualcomm Snapdragon
octa-core de 2,0 GHz y una robusta conectividad inaldmbrica a través de NFC, Wi-Fi 5, Bluetooth 5.1 y comunicacién 4G LTE.

EDASS

Alternativa elegante y profesional para la restauracioén, permitiendo
el uso de un dispositivo ligero para la toma de comandas y lector
QR/2D para las tarjetas de fidelizacidon / descuento de su aplicacion
loyalty del establecimiento.

DCODE

EDA52 EDASS
FAMILIA DE LECTORES DE ALTAS PRESTACIONES XP
NUEVO GENESIS XENON VOYAGER
7680G-XP 1950/1952G -XP XP /1470 y 1472G-XP

El Honeywell Genesis ™ XP 7680g es
un escaner de presentacién manos
libres que ofrece una experiencia de
cliente impactante mientras aumenta
la productividad empresarial.

Con un imager de 1 megapixel y un
procesador mas rapido, el Genesis
XP tiene un alto nivel de tolerancia
al movimiento, lo que supone repetir
menos escaneos.

Permiten una instalacion flexible
en Punto de venta, control de
accesos y/o Quioscos de pago
consulta con capacidades de
lectura 1D,2D y OCR.

Entregar un excelente servicio al
cliente es su mision, y proporcionar
impresiones duraderas para sus
clientes leales impulsados por rapido,
preciso, y las experiencias de pago
amistosas son criticas.

Alternativa de alto rendimiento de
lector manual en el cual se pueden
elegir incluso Ultra HD para los
codigos de barras de muy alta
densidad.

Disefiado para entornos minoristas
entiendas que requieren una solucién
de escaneo 2D de alta precision en un
factor de forma duradero, el escaner
Voyager™.

Extreme Performance (XP) 1470g
ofrece una capacidad de escaneo
lider en la industria en cddigos de
barras tradicionales y pantallas
digitales, incluso en cédigos dafiados
y dificiles de leer.

Permiten una instalacion flexible en
Punto de venta, control de accesos
y/o Quioscos de pago consulta con
capacidades de lectura 1D,2D y OCR,

NUEVA FAMILIA DE IMPRESORAS INDUSTRAILES:

PD45 y PM45

Nueva PD45, impresora industrial de bajo coste para cualquier
entorno de trabajo donde se requiera de fiabilidad/precision
y volumen de impresién a un precio contenido. y PM45 como
alternativa industrial mas exigente que permite conexiones 4G
en entornos puntuales sin infraestructuras wifi como puedan ser
explotaciones agricolas etc.

PD45


https://dataprof-es.com/
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Newland

NQUIRE 1500
MOBULA

El NQuire 1500 Mobula presenta un tamafio mas compacto
y una pantalla mas grande. Tan compacto como ligero, se

adapta a la mayoria de las necesidades de instalacién sin
ocupar mucho espacio.

La pantalla méas grande permite mostrar mas detalles o
fuentes e imagenes mas grandes para que los datos sean
mas visibles y legibles.

signoiec

signotiec

e-signature solutions

7,

DELTA

Esta disefiado para ser utilizada en casos en los que
es importante poder leer todo el documento. Puede
desplazar facilmente el documento con el lapiz. Todo lo
que necesita hacer para desplazarse, es mover el lapiz
hacia arriba o hacia abajo en la pantalla para que el
documento se deslice.

TM-T88VII

Epson actualiza su producto mas fiable con la nueva TM-
T88VII. Velocidad 500mm/s. Mdltiples interface. Mayor
fiabilidad, robustez y respetuosa con el medio ambiente.

» Hardware fiable: Con el respaldo de nuestra probada
calidad de fabricacion

» Alto rendimiento: Velocidad de impresion max.
500 mm/s

» Opciones de conectividad e interfaces: USB, Ethernet,
USB host de serie; serie, USB con alimentacién, opciones

= Tablet de firmas robusta con una pantalla TFT de 10,1"
* Resolucion de 1.280 x 800 pixels

* Conexiones USB, VIRTUAL-COM y ETHERNET

* SDK gratuito

Accesshs

LECTOR OCR315/316 LECTOR ADR300-ATOM

El OCR315e son lectores OCR compactos y resistentes. Los
dispositivos pueden conectarse facilmente a diferentes
computadores portatiles, tabletas, teclados estandar de
escritorio y pantallas, o pueden funcionar como unidades
independientes como parte de un proceso de recopilacién
de datos, incluyendo identificacién de clientes, verificacion
de edad y check-in en aeropuertos.

» Perfectos para sector Gaming (Casinos, casas de apuestas, etc)

« Facil integracion en kioskos

El lector de documentos ATOM® es un moderno lector
de eMRTD con iluminacién mdltiple. Representa un gran
avance en el disefio estético con un mejor rendimiento,
jEste dispositivo constituye un referente para los lectores
de documentos de los préximos afios!

* Capacidad de lectura de tarjetas con chip sin contacto

» Lector MRZ y lectura de cédigo de Barras

« Opcion de Estacion de Expancion Proporciona lectura de tarjeta
inteligente de chip de contacto y MSR, 2 puertos USB adicionales
y 2 modulos Sam
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Especial TPV’S

KIOSCO TOSHIBA LIGHT

Solucién de autoservicio para la gestién de la tienda rdpido
y facil de usar que puede aumentar la capacidad de pago,

la productividad y las
ventas. Asegurate de que
tu solucién self-checkout
tiene todo lo que necesitas
y obtendrds mejoras en
distintas dreas de tu ne-
gocio: equilibra la friccién
y el riego de la caja e in-
corpora herramientas de
gestiéon contra el fraude y
andlisis de datos para la
mejora continua.

IMPRESORA BROTHER TD442D

Imprime etiquetas
y tickets de forma
fécil y profesional
con la misma im-
presora, cambian-
do tan solo el tipo
de rollo a usar. Efi-
quetas y tickets de
hasta 118 mm de
ancho, con una ve-

locidad de impre-

sién de hasta 203mm /segundo, con despegador y cortador
automdticos opcional. Personaliza el largo de impresion
desde 6,4 mm hasta 3 metros. Puedes incluir cédigos de
barras, simbolos, marcos, logotipos o imdgenes predisefia-
das, entre otros.

DATALOGIC QUICKSCAN LITE QW2100

Satisface las necesidades de los retailers a un precio asequible. Pequefio, ligero y disefiado ergo-
némicamente para que resulte cdmodo durante las tareas diarias. Ofrece un rendimiento de lectura
répido en la mayoria de los cédigos de barras 1D y cuenta con un dngulo de escaneo amplio con
una linea de escaneo ampliada perfecta para capturar cédigos de barras més largos y anchos
que se encuentran normalmente en las facturas de servicios publicos y que utilizan los fabricantes
de piezas electrénicas.

IMPRESORA DE ETIQUETAS ZEBRA ZD220

Esta impresora de sobremesa ofrece funcionamiento fiable y presta-
ciones bdsicas a un precio asequible tanto recién comprada como a
lo largo de todo su ciclo de vida.

ESCANER HONEYWELL YOUJIE HF600

La nueva serie You-
jie apunta a los
mercados de rdpi-
do crecimiento en

Disefiada con calidad, presen- todo el mundo en

ta una construcciéon de doble
pared para aumentar su dura-
bilidad. Resulta facil de insta-
lar y de empezar a utilizar en
cuanto se desembala y produ-
ce etiquetas rdpidamente, has-
ta cuatro por segundo, para
mantener sus flujos de trabajo
en movimiento. Creada para
durar afos, la Zebra ZD220
proporciona una extraordina-
ria rentabilidad.

la industria de re-
coleccién de datos
automdtica, pro-
porcionando la me-
jor alternativa para
los usuarios que
buscan  soluciones
de recolecciéon de
datos asequibles y
fdciles de usar.

febrero 2022
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Soluciones Profesionales

SOLUCIONES PROFESIONALES D MI™Y

LECTOR 1 CONSUMIBLES

CODIGO DE BARRAS

IMPRESORA DE TICKETS = == ACCESORIOS DE TPV
Y ETIQUETAS TERMINALES V

Y PDA'S

DMI Pro, nuestra division profesional de valor, ofrece soluciones
a diferentes verticales mas especializados. Te ayudamos a elegir la
mejor solucion de TPV para tu negocio a través de las mejores marcas.
Contacta con DMI, Tu mayorista de confianza.

brother 2oaAtAlocic. EPSON' TSC  zesra

EXCEED YOUR VISION The Simi s Choice

Honeywell BIXOLON® TOSHIBA
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CAMBIE SU PUNTO DE VISTA

CAMBIE SU PUNTO DE VENTA

R i e vt

Colormetrics: sistemas de TPV
con un toque particular.

iEs el momento perfecto
para transformar el punto de venta!

Muestre su mejor imagen en el punto de venta con los innovadores sistemas de TPV de
Colormetrics. Nuestros sistemas de caja y quiosco se encuentran tecnolégicamente a la
vanguardia y combinan su sofisticado disefio y excelente calidad con una reflexionada
facilidad de uso. Genere entusiasmo en el punto de venta entre sus empleados y clientes,

con Colormetrics.
www.colormetrics.info


www.colormetrics.info

Serie Colormetrics P1000

i3 versiones
disponibles!

Cambie su punto de vista sobre lo asequible

El Colormetrics P1000 es nuestro sistema de punto de venta «todo en uno»
gue le ofrece «mas por menos». Lo disefiamos pensando en aquellos que, en
el comercio minorista y la hosteleria, valoran un disefio elegante y, por un mo-
dico precio, desean proporcionar una gran experiencia en el punto de venta.

Gran pantalla tactil de 15" (P-CAP)

Excelente resolucion (1.024 x 768 pixeles)
Fuente de alimentacion integrada en el soporte
Soporte VESA 100 para montaje en pared

Sin ventilador

Serie Colormetrics P4000

Cambie su punto de vista sobre la flexibilidad

Mas delgada, mas ligera, mas rapida, mas elegante y flexible al maximo: asi
es |la serie P4000 de Colormetrics. Este sistema de punto de venta «todo

en uno» se ha disefado en formato 4:3 para entusiastas del buen disefio y
fascinara tanto a sus empleados y como a sus clientes.

Panel frontal de 15" (capacitivo o resistivo)

Panel frontal certificado IP64 (proteccion contra el polvo y los liquidos)
Numerosos interfaces: 24 V Powered USB, LPT, RS-232
Procesadores potentes: Celeron J1900, 3965U, Core-i3 and Core-i5
Sin ventilador

Colormetrics P5500

Colormetrics C1400

Cambie su punto de vista sobre o modular

Gracias a su moderno disefio en negro y plata y sin ventilador, el sistema de
punto de venta «todo en uno» P5500 proporciona una imagen excelente en
cualquier ubicacion, en particular, en areas de trabajo en las que se busca
especialmente crear un ambiente relajado.

* Sistema de punto de venta «todo en uno» con pantalla panoramica

full HD de 15,6"

Potentes CPU: Intel Celeron 4305UE, Core i3-8145UE y Core i5-8265U
Compatible con Windows 10 y Linux

USB-C, USB alimentado de 24V, USB 3.0, USB 2.0, RS-232, LAN
Opcional: Soporte VESA de 75 x 75 mm

{3 versiones

disponibles!

Cambie su punto de vista sobre la intensidad

El C1400 combina su disefio dinamico, elegante y compacto con una gran
versatilidad. Con su impresora térmica integrada, el terminal «todo en uno»
C1400 garantiza una excelente interaccion con sus clientes en cualquier
situacion.

Elegante y compacto sistema de punto de venta «todo en uno y mas»
Pantalla panoramica capacitativa (P-CAP) de 14" y préactico disefo de atril

* |mpresora térmica directa integrada con una velocidad de impresion de
200 mm/s

*» USB, serie, Ethernet, puerto de cajon portamonedas vy, opcionalmente,
RFID, WLAN y 4G

* Opcional: visor de cliente LCD/2 x 20 VFD de 4,3" integrado

Encargue ya los innovadores
JAHLTEG H sistemas de TPV de Colormetrics:

Premium Distribution Teléfono gratuito: 800 033 330 » E-mail: info@jarltech.es


www.colormetrics.info

First Choice for Professional POS System

4“]) JASSWAY

Work with JASSWAY

First Choice for Professional POS System

JASSWAY es uno de los mayores Fabricantes de Punto de venta Asiaticos, ahora en Espafia
Directamente con su filial JASSWAY Espafa, presente en mas de 60 paises JASSWAY fabrica
Una completa gama de productos TPVs especialmente disefiada para profesionales

con 5 afos de garantia.

Nuestros Distribuidores cuentan con un programa de apoyo comercial, donde JASSWAY les
ofrece todo tipo de material como catalogos, banderolas, rétulos , etc para un buen desarrollo
De la marca. JASSWAY es un producto exclusivo para profesionales del mundo TPV, no tiendas
On-line o mayoristas informaticos.

Contamos con servicio técnico oficial asi como repuestos para garantizar el apoyo al distribuidor

Jassway Espana Jassway Europe Jassway China
EDIFICIO GALIAPUERTO EDIFICIO GALIAPUERTO 2F, No. 5, Tongxin Road, Pingdong
M32, Calle José Delgado M32, Calle José Delgado Community, Pingdi Street, Longgang
Brackenbury, 11. 41011, Sevilla Brackenbury, 11. 41011, Sevilla District, Shenzhen

Spain Spain China

+034 695 361 365 +34 602223 124 +86 15999522018

Email: comercial@jassway.es Email: comercial@jassway.eu Email: info@jassway.com



https://www.jassway.eu/es/

European
Conference

Sevilla Spain
Feb 102022

EuroCIS
Dusseldorf

Germany
Feb 15-17 2022
Hall 10 10B08

Hostelco
Barcelona

Spain
APR 4-7 2022
Booth No.: E600
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Especial TPV’S

PS-3415E

PS-3415E, terminal tactil Fanless de 15” de gran rendimiento y bajo consumo. Equipado con procesado-
res Intel J1900 64bit hasta 2.42 GHz de altas prestaciones y bajo consumo energético, acompafiado de
memoria DDR3 desde 4Gb (méx. 16 Gb) y unidad SSD desde 128Ghb. Gracias a su panel téctil Capa-
citivo multipunto True Flat (IP67) sobre TFT 15” ajustable desde 0° hasta 180° y a su singular disefio de
placa, con controladoras de dispositivos independientes del procesador, le permite tener en su negocio
un terminal répido y a la vez muy completo. A nivel de comunicaciones, el terminal ofrece 5 puertos USB,
1 x Ethernet 10/100/1000, 5 x R$232 DB (con posibilidad de alimentacién +5V), 1 x 2° VGA y 1 x
Puerto Cajén (CR). También disponible en versiéon panordmica de 15.6” (PS-3416E)

RT-2015

Disefio elegante, fluido y rectilineo, la Serie RT-2015 equipa una
pantalla téctil capacitiva True Flat de 15" con IP67 y un conjunto
completo de puertos que estdn escondidos en la cubierta trasera de
forma mads limpia y disimulada. No se pueden encontrar tornillos en
su superficie manteniendo un aspecto sencillo y elegante. Su tecno-
logia patentada sin ventilador permite que la unidad funcione si-
lenciosamente y elimina un posible punto de falla, lo que reduce los

XT-6015C

En el actual mercado del comercio y la hosteleria, el TPV
no es ya Unicamente una mera herramienta de trabaijo.
Es una parte del entorno, de la decoracién del negocio,
parte de la imagen del establecimiento. El terminal XT-
6015C es eso y es mucho més, porque no solo tiene un
gran disefio, sino que también tiene una gran potencia
de trabajo. Equipado con procesadores i5 de Intel, me-

costos de servicio y energia, y alarga
su vida Util. Su cubierta posterior se
puede quitar facilmente y sin necesi-
dad de herramientas, lo que permite
una fdcil instalacién, mantenimiento
y actualizacién. La unidad se puede
enviar con una segunda pantalla LCD
orientada al cliente de 9,7 “ unida y
plegada para reducir el esfuerzo de
despliegue, al mismo tiempo que se
ahorra el volumen del paquete.

moria DDR4 desde 8Gb (mdax. 16Gb) y SSD desde 256
Gb. Ademds, incluye un panel téctil Capacitivo TRUE FLAT
con IP67 y todos los puertos
de comunicacién necesarios
para el trabajo diario. Po-
tencia, disefio y elegancia,
todo ello en un terminal que
podria estar perfectamente
en su hogar como su equipo
de trabajo, pero que estd
disefiado para el comercio.

HS-3510

El principal objetivo de los terminales All in one (todo en uno)
es el ahorro de espacio. Sin embargo, en la mayoria de los
casos, todos los equipos All in one son todavia demasiado
grandes. El terminal HS-3510 es la solucién definitiva al pro-
blema de espacio. Terminal, pan-
talla téctil, impresora de ticket tér-
mica, banda magnética, visor de
cliente o segunda pantalla, todo
ello ocupando el mismo espacio
que ocupa una impresora de ticket,
sin perder ni un dpice de potencia.
El HS-3510 le ayuda a optimizar
el espacio de su mostrador permi-
tiéndole destinar el méximo lugar
a posible al trato con el cliente.

MT-4308

El MT-4308 ha sido especificamente creado para el comercio y la hoste-
leria. Una tablet de 8” capacitiva, capaz de albergar un lector de ban-
da magnética o un lector de cédigos de barras 2D. Ademds, gracias a
su base opcional, dispondrd no solo de un sistema de carga répido, sino
que ademds incluye una impresora térmica

de ticket de 80 mm con conexion WiFi, junto
con una serie de puertos de comunicacion
(USB, RS232, Ethernet, cajén) que convier-

ten su tablet en un auténtico y completo TPV
“todo en uno”. El MT-4308W posee una
resolucién de 1024*768, que es el estén-
dar en el mercado de TPV, por lo que la
integracion de aplicaciones a través de su
sistema operativo Windows 10 o Android
se traduce en un proceso rdpido y sencillo.

Posiflex

POSIFLEX

www.posiflex.es
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¢AUN no conoces la gama mas completa de terminales del mercado?

Terminales de alta calidad y con multiples configuraciones de pantalla y procesador, en diferentes
disefios. Desde las 10" hasta las 21", pasando con procesadores, siempre de Intel (en configuraciones
Windows) desde dual core J1900 a Quad core i7. También disponibles versiones en Android. Tactil Flat
Capacitivo multipunto de alta velocidad y diferentes grados IP de proteccion.

RT Series: Disefio y elegancia PS Series: Calidad-Precio inmejorable XT Series: Altas prestaciones

HS Series: el mejor Todo enuno  MT Series: Maxima movlidad HC Series: Hasta 21"

A su servicio en mas de 40 paises.

En Youtube En Android En iOs En Internet

2 @ ;gﬁm

posiflex.es

Valencia: C/ Peanya, 19 - 46022 Valencia - Telf.: 963066572 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es
Barcelona: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf.: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posifiex.es
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POS/IFLE

Terminales Punto de Venta

Kioskos|Posiflex:
““EK'Mercuny =

POS. IFLEZ

Con un diseio elegante y estilizado, |a serie EK Mercury es un quiosco con diferentes
configuraciones de pantalla: 15, 15.6 o 21", tanto en formato con pedestal como
para sobremesa y con orientacion en vertical u horizontal, con un tamafio compacto
perfecto para el comercio minorista. Con variedad de periféricos de transacciones
para el autoservicio, la serie Mercury suple a la perfeccion al empleado en tareas
rutinarias mientras le permite centrarse en brindar un mejor servicio al cliente.
Tamafio compacto con precio ajustado.

Elija entre una serie de opciones periféricas que incluyen escaner de cédigo de barras, impresora de ticket, lector de huella
dactilar y/o NFC e integracion de datafonos. Incluye pantalla tactil capacitiva de diferentes tamafios: 15", 156" o 21.5"
FullHD y varias configuraciones tanto en Android como en Windows.

Todas las puertas de acceso se abren en la parte delantera para proporcionar un acceso facil para el servicio in situ y la
operacion del usuario. No es necesario alejar el kiosko de las paredes o desmontar el cuerpo principal del quiosco para
quitar los componentes para su mantenimiento.

Disefiada para el acceso publico, el EK Mercury es perfecto para una amplia variedad de aplicaciones de autoservicio, tales
como: punto de venta minorista, programa de fidelizacion, preorden de restaurantes, registro de pacientes en el hospital,
entradas cine/teatro o control de acceso

les Punto de Venta
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A su servicio en mas de 40 paises.
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En Youtube En Android En iOs En Internet
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Valencia: C/ Peanya, 19 - 46022 Valencia - Telf.: 963066572 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es
Barcelona: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posifiex.es
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Repleto de funcionalidad y con un disefio atractivo, la serie Paragon TK-3200
es un kiosko interactivo de 32" perfecto para tiendas minoristas, servicio
rapido y restaurantes rapidos. Sirve como una extension perfecta de los ter-
minales POS existentes, ayudando a los propietarios a impulsar las ventas
durante las horas fiertes y ofrecen nuevas alternativas al consumidor para
realizar sus pedidos, pagos y consultas interactivas.

b -

maquina.

ordenado para que requiera el menor tiempo posible.

dactilar y mas.

para cubrir el mayor nimero de necesidades.

Disefiado teniendo en cuenta funcionalidad y estética, el Paragon TK-3200 presenta
una pantalla tactil capacitiva y Full HD de 32" en una estructura metalica elegante y
duradera, que proporciona una interfaz moderna y sofisticada entre hombre y

Disefiado para que una Unica persona pueda realizar la instalacion. La gestion de
cables, el mantenimiento y el reemplazo de componentes, convenientemente

Incorpora una amplia gama de periféricos en aplicaciones de autoservicio que
incluyen escaner de codigo de baras 2D, impresora de ticket, NFC, indicador de
servicio, soporte para dispositivos de pago EMV, lector de banda magnética y/o huella

Varias opciones de montaje: montaje en pared o sobre soporte, en este caso, ademas
a una o dos caras operacién de una o dos caras. Configuracién totalmente flexible

Instalacion Doble

En Youtube

Valencia: C/ Peanya, 19 -

A su servicio en mas de 40 paises.

En Android En iOs En Internet
- % EINEE
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posiflex.es

46022 Valencia - Telf.: 963066572 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es

Barcelona: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posifiex.es
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Terminales Punto de Venta

les Punto de Venta
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Todo en Te

z

POSIFLEX

muchos mas..

<L

Cajones portamonedas Monitores y Pantallas tactiles Impresoras de ticket

“w

I Teclados &

Lectores Cod. Barras Visores cliente Teclados programables

& Banda magnética
A su servicio en mas de 40 paises.

En Youtube En Android En iOs En Internet
< = L vt

@ B

posiflex.es

Valencia: C/ Peanya, 19 - 46022 Valencia - Telf.: 963066572 - Fax: 963811756 - e-mail: valencia@posiflex.es
Barcelona: C/ Entenza, 202 - 08029 Barcelona - Telf: 934193246 - Fax: 933210758 - e-mail:comercial@posiflex.es

Con mas de 30 afios de experiencia y presencia en mas de 40
paises, Posiflex le ofrece ademas la gama mas amplia del mercado
en periféricos para su TPV modular. Monitores tactiles, impreso-
ras, lectores de cédigos de barras o banda magnética, teclados
programables, cajones portamonedas, visores de cliente y


www.posiflex.es

Especial TPV'’S

TM-3315

Disefio robusto y ergonémico La pantalla tactil TFT LCD de
15” TM-3315 (disponible en 17” - TM-7117), ofrece altas
prestaciones, gran calidad y un disefio robusto y ergonémi-
co. Indicada para aplicaciones de TPV en comercio y hoste-
leria, pero también para aplicaciones de sanidad, servicios
publicos o cualquier uso en el que el operario necesite un
acceso via tdctil al programa de gestién. Incluye puerto
USB HUB y peana “pasa
cables” para mayor se-
guridad y mejor estéti-
ca. Panel tdctil resistivo
de alta calidad, con una
vida estimada de 35 mi-
llones de pulsaciones en
cada punto. Posibilidad
de equipar con lector de

banda magnética

LECTORES

Lectores de banda
magnética y cédigo de
barras. Los lectores de
banda magnética Posi-
flex, con conexién USB
y capacidad de lectura
hasta tres pistas desta-

can por su fiabilidad y

robustez. Estructura metdlica resistente a golpes y que le confiere
una gran estabilidad. Los lectores Posiflex son bidireccionales, per-
mitiendo leer las bandas magnéticas tanto de izquierda a derecha
como de derecha a izquierda. Ademds, existe una versién de do-
ble cabezal. Los lectores de cédigo de barras incluyen tecnologias
en CCD y en léser con diferentes alcances y precios. Todos ellos
gozan de gran ergonomia y poco peso, facilitando el trabajo dia-
rio del operario. Conexién USB, soporte opcional y la capacidad
de lectura automdtica, para usos como scanner de sobremesa.

CR-4000

Cajén portamonedas Gracias a su disefio exclusivo sin tornillos, su cerradura de tres
posiciones y su construccion en metal de gran calidad y grosor, el CR-4000 es uno de
los mejores cajones portamonedas del mercado. Su gaveta interior estd perfectamente
adaptada al Euro, gracias a sus 9 compartimentos de monedas y los 5 de billetes, mas
una ranura frontal para documentos o billetes grandes. Incluye el sensor de cajén abier-
to, uno de los pocos cajones del mercado que incluyen esta opcidn de serie. disponible en
conexién RJ para impresora de ticket (apertura desde impresora) asi como en versiones

RS232, LPT o USB, y en colores blanco y negro.

PP-8802/8803

La impresora PP-8802 es una impresora térmica de ticket de
altas prestaciones con un precio muy ajustado. De gran resisten-
cia y facilidad de uso. Su velocidad de impresién es de hasta
220 mm/s. Facilita la operacién de cambio de papel gracias
a su original disefio y por la calidad de sus componentes, los
atascos de papel son minimos. Impresora de 3” (80 mm) con
corte automdtico o manual. cuenta con una resolucién de 576
mm por linea, admite papel
de 80 o 58 mm e imprime
cédigos de barras 1D y 2D
(Incluidos cédigos QR) y logo-
tipos corporativos. Disponible
en colores blanco y negro, se
presenta en dos variantes:
PP-8802 con los interfaces
USB & RS232 y PP-8803 con
USB, RS232 y Ethernet.

PP-7600MX

Con un disefio cubico minimalista y moderno, esta impresora térmi-
ca de tickets ofrece una velocidad méxima de impresion de 200
mm/s, con papel de 80 mm de ancho.

A nivel de conexiones, se incluyen en la mdquina puertos USB,
RS232 y Ethernet (cable USB incluido). Incluye corte automdtico y
fuente de alimentacion.
Formato cuadrado y ticket
frontal que facilita su ins-
talacién en cualquier dis-
posicion.

Es 100% compatible con to-
dos los softwares de TPV del
mercado, ya que funciona
baijo secuencias ESC/POS.
Calidad Posiflex, disefio ac-
tual y mdxima capacidad
de comunicacion.

Posiflex

POSIFLEX

www.posiflex.es
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IMIUZYBAR

c om pu

CONTROU HORARIO

» Sistema de fichajes a través con QR.
» Adaptado a la nueva normativa COVID.
* Incluye tablet, APP lector, APP usuarios, software con

plataforma cloud.

SLD-505

 Dispositlvo de reconocimiento facial con termografo y control
de accesos, con o sin control horario.

KT

» TPV’s J1900, J4125, i3, i5
«» 11'6 inch all in one, 15 inch, 15'6 inch, 17 inch,
21,5 inch

MEDIOS DE PAGO

» Pasarela de pagos totalmente integrada con tu software.
» Con esta solucion el distribuidor gestiona toda la operativa con su
cliente.

CM.com Hardware
payplaza

Comandero Terminal de pagos

& -

Avda. Cardenal Benlloch, 48 Bajo. 46021 Valencia (Spain)

T.960 910 334 info@muzybar.es www.muzybar.es
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PREMIER’

MOVILIDAD

PDAs andorid con y sin lector, de 5y 5,7 inch, con
impresora, rugerizada, con IP
Impresoras de 80 mm de tickets y de etiquetas.

KIOSK

» KIOSK-27 W/A, de 27inch en Windows o Android,
NFC, bluetooth, wifi, impresora térmica de tickets,
scanner 2D, camara opcional.

PC-PANEL

« PC-215 W/A, vesa 100x100 mm. Y opcién de soporte de sobremesa
que permite utilizarlo como TPV de gran formato, 21,5 inch.

CAJONES INTELIGENTEE\:\

<

« CK950, CK+ Aluminio, CK+ Nacked, CK+ Acero
inoxidable, Delta, Zeus, Sigma, Apolo.

visiTaNDS

EN EL STAND
3A160
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Especial TPV’S

En Ofimatica llevamos 40 afos desarrollando software sectorial que facilite la gestion de las em-
presas de nuestros clientes. Estamos muy focalizados en el segmento TPVs, contando con miles
de instalaciones en Espaia y Latinoamérica, tanto para pequeiias empresas como para Cadenas,

Franquicias, Grupos de Gestion...

OFIBARMAN

Con OFIBARMAN conseguimos la mecanizacion
total de la actividad comercial y administrativa
de Bares, Restaurantes, Pubs, Cafeterias, ....... ,
de forma fécil, répida e intuitiva. Maneja impre-
soras remotas para cocina, barra, terraza, bo-
degaq, efc, y ofrece la posibilidad de integrarlo
con OFICOMANDA para la toma de comandas
desde la PDA, consolidacién de datos entre va-
rios centros con OFICENTRAL, tarjetas de fidali-
zacién con OFIVIP, reservas en web en la propia
web del cliente con OFIMESAS o carta digital
electrénica con posibilidad de autopedidos, nue-
vo OFIMENU. Més de 2.500 instalaciones en el
mercado de OFIBARMAN.

C

OFIHOTEL

Para el sector hotelero, Ofimdtica dispone
de la potente aplicacion OFIHOTEL con la
que ya estén trabajando mds de 1000
hoteles en Espaiia, Portugal y Latinoamé-
rica. Completamente integrado el TPV
para el drea de restauracion. Ofimdtica
es el proveedor informdtico para el sec-
tor hotelero con més soluciones. Se puede
complementar con soluciones para venta
de habitaciones online, OFIRESERVAS,
check-in automdtico, OFISCAN, centrali-
ta telefénica, OFITELEFONO, salones de
eventos, OFIEVENTOS, etc. Ya disponible
OFIHOTELCLOUD!

OFIPELUQ

El programa OFIPELUQ es el ideal
para Peluquerias y Salones de Belle-
za. Implantado en franquicias y sa-
lones de belleza y peluquerias inde-
pendientes, la aplicacién nos permite
el control de citas, gestion de clientes,
ventas con TPV tdctil (al igual que
OFIBARMAN), liquidaciéon de comi-
siones, previsualizacién de peinados,
servicios combinados, etc. Cientos de
centros utilizan ya la aplicacién en Es-
pafia, México, Colombia, Chile, Gua-
temala, Panamd.... Y desde este afio,
es gratis!

Tesbijador &

= Pagos del TPY

OFINEGOCIO

OFINEGOCIO es la solucién cloud para comercios, pequefias
empresas y auténomos. Un sencillo pero completisimo softwa-
re de gestién en la nube para facturacién y presupuestos, con
gestion de almacenes-stock, tesoreria, TPV tdctil y no tdctil y

muchas funcionalidades que sorprenderdn.

Recepcidn de facturas de provesdores

OFIGES

multialmacén. Ademds,
puede
zarse con mddulos de

compatibili-

Comercio  Electrénico
(OFIGESweb), Factura-
cién electrénica (OFle-
Factura), Pre/Autoven-
ta (OFIVENTA), Toma
de Inventarios (OFILEC-
TOR), etc.

tesoreria, control presupuestario, servicio técnico, ..

Con OFIGES, por Gltimo, dariamos un paso hacia la gestiéon comercial
total de la empresa: almacén, compras, pedidos, presupuestos, TPVs,

... Lleva incorpo-

rada gestiéon de Banca Electrénica, comunicacion entre sucursales y

O @ —
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imética

OFIMATICA
Tfno.: 95 328 01 44
www.ofi.es

informatica segura, amable y eficaz
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EN HOSTELERIA )
Stand J4 {VISITANOS!

Especialistas
en Software
para TPV

..y mucho mas

OfiPelug OfitoteiCl ;  OfiGes OfiBarman

| P oy 3 b
b 3

OfiPeluqg OfiHotelCloud OfiGes OfiBarman OfiNegocio
Peluquerias Hoteles ERP Restaurantes Comercio Cloud

OfiNegocio

Apuesta a seguro. Somos tus Socios de Negocio.

GARANTIA: BENEFICIO: UNICO PROVEEDOR:

40 afios de experiencia. Excelentes margenes comerciales. Mas de 35 programas sectoriales.
APOYO: FORMACION GRATUITA: SEGURIDAD:

Ofrecemos demos online a tus clientes. Preparamos a tu personal. Cartera de mantenimiento de por vida.
FLEXIBILIDAD: iPRACTICA, AHORRA!: SERVICIO:

Diferentes modalidades de contratacion:  Utiliza nuestros programas gratis Soporte postventa a tus clientes.
compray pago por uso. para la gestion de tu empresa.

JAEN - MADRID - BARCELONA - MALAGA - A CORUNA - CHILE - MEXICO - PERU - GUATEMALA - DOMINICANA - PANAMA

ofi.es distribucion@ofi.es 953 280 144
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En efecto,
Ic_>s clientes
siguen

pagando
en efectivo

José Antonio de las Heras

A lo largo de décadas de experiencia como consultor y proveedor
tecnoldgico, he trabajado en muchos proyectos y he sido testigo de una
revolucion fecnolégica sin precedentes en el mundo del retail y la hosteleria

basada en la digitalizacion integral y la automatizacidon de procesos. En Partner
Tech hemos ayudado a muchos clientes en su fransicion tecnolégica aportando
soluciones 360°,como SCOs, TPVs, quioscos, vending, periféricos, carteleria
digital... Sin embargo, el feedback de nuestros clientes nos estaba mostrando
una realidad olvidada: muchos consumidores siguen pagando en efectivo.

Por otfra parte, bastantes de nuestros clientes nos han hablado de la cantidad
de problemas que tenian con la gestion del efectivo. La cantidad de horas de
trabajo que se iban en los pagos, en los conteos o cierres de caja, la falta de
seguridad, los problemas con timadores y dinero falso, por no hablar de los robos
infernos... A partir de ahi nos dimos cuenta de que habia una oportunidad
tecnolégica importante con la gestion del efectivo, y nuestro equipo de Partner
Tech se puso manos a la obra para incorporar una solucién inteligente
integrada dentro de nuesiro ecosistema 360°. Como resultado de ese proceso,

surge UNICO, el gestor infeligente de efectivo.

‘ El gestor inteligente de efectivo reduce tiempos de , ,
espera aumentando la productividad y la seguridad

UNICO esta disefiado para negocios que quieren controlar fodas sus operaciones sin
descuadres gracias a un sistema de autopago. Su disposicion en dos modulos ofrece
una gran autonomia y facilidad de uso, reduciendo los tiempos de espera y
aportando una mayor seguridad. Ademas su infegracion con el software de
backoffice permite controlar y administrar el flujo de caja, configurar los niveles de
compensacion, los roles de los usuarios, etc. Gracias a la implementacion de UNICO
nuestros clientes estan compartiendo informes muy positivos mostrando un gran
aumento en la productividad y la eficiencia en los puntos de venta, fanto en conexion
con el TPV o quiosco como integrado en el Self Checkout.

Con la incorporacion de UNICO como nueva linea de negocio Partner Tech apuesta
por el crecimiento a través de la innovacién. Escuchando, aprendiendo y entendiendo
las necesidades de nuestros clientes desarrollamos nuevas tendencias y fecnologias
de vanguardia. El éxito de nuestras soluciones nace de la garantia y la experiencia
de una empresa lider en el sector, que ofrece un soporte personalizado, con
técnicos de campo en toda Espana, lo que se traduce en unos niveles de calidad de
primer nivel. En Partner Tech crecemos dia a dia ayudando a crecer a nuestros clientes.


www.partner-tech.eu

L N/ 1SEES

The master of cash

La solucion inteligente para
la gestion del efectivo

-----

Store Manage -
re Manager - - Unidad monética

Servidor + Software i . +
Controlador MCU Unidad de billetes

Partner Tech, soluciones 360°

Una empresa lider con el mayor catélogo de soluciones del mercado
Soporte técnico personalizado con técnicos de campo en toda Espana
Mantenimiento help-desk y on-site con cobertura 365 dias

Partner Tech, tecnologia, garantia y calidad

Quieres saber mas 913 120 632
sobre UNICO? comercial@partnertech.eu

www.partnertech.eu

P/VR NER

. TRUST . RESPONSIBILITY
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Especial TPV’S

PAYTEF: Una pasarela de pago flexible y
con garantias

PAYTEF es una pasarela de pago omnicanal que
permite la interconexiéon a través de un sencillo in-
terface con la aplicaciéon de gestidn, bajo cualquier
esquema de comunicaciones y permitiendo gestionar
y consultar tus cobros desde una Unica plataforma.

Descubre qué nos diferencia de otras pasarelas de pago

VANGUARDIA
PAYTEF dispone de dispositivos Android de Gltima generacién, permitiendo un rendimiento 6p-
timo y una mayor flexibilidad

OMNICANALIDAD
Permite trabajar en presencial, entornos desatendidos y comercio electrénico teniendo un con-
trol absoluto en tiempo real de las transacciones desde un Unico panel de control.

SEGURIDAD

Con mds de 15 afos en el sector
de medios de pago y con perso-
nal propio formado y con amplia
experiencia, PAYTEF dispone de la
certificacion PCl DSS Nivel 1 para
ofrecer la méxima seguridad en sus
transacciones.

SERVICIO 24H

Nos diferenciamos por ofrecer el
mejor soporte técnico proporciona-
do por personal propio y disponi-
ble 24 horas al dia los 365 dias
del ano.

PAYTEF

’ 3 PANY TEF Tel. 91 189 8262 | comercial@paytef.es

www.paytef.es
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Especial TPV'’S

PAYTEF Comandero
Los comanderos Android que integran el cobro con tarjeta de crédito en el mismo terminal.
En un Unico dispositivo, comandero y cobro con tarjeta integrado; sin tener que ir a buscar el

datdfono ni teclear el importe a cobrar, evitando errores y ahorrando tiempo y esperas inne-
cesarias

PAYTEF Desatendido
La solucién PAYTEF all-in-one para entornos desatendidos
y vending

En un Unico dispositivo, tiene disponible todas las soluciones
de pago con tarjeta, la posibilidad de instalar cualquier
APP en Android y la lectura de cédigos de barras o QRs.

(‘H PAYTEF
' ‘ PAY TEF Tel. 91 189 8262 | comercial@paytef.es

www.paytef.es
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Escaner Zonerich

Escaner 2D USB CON

PIE

* Lector 2D de c6-
digos de barras
y de cédigos QR.

*  Puertos: USB

Escaner buho 2D

*  Escdner de sobremesa.

* Especial para farmacias ya que lee tan-
to cédigos de barra
como cédigos QR.

* Puertos: USB, RS232
y PS2.

* Garantia de 3 afios

Monitores Tdctiles

Modelo MT de 15” y de 17

e TFT LCD capacitiva. True
Flat.

*  Resolucién 1024x768

* Maxima estabilidad. Admi-
te soporte Vesa (no inclui-
do).

*  Fdcil de colgar en la pared
sin accesorios adicionales.

* Fuente de alimentacién in-
terna.

* Alta calidad.

CAJAS REGISTRADORA

Modelo LF100 de TOWA SANKIDEN
*  Alfa. Térmica 1 X 58 mm. con logo.

* Display cliente y empleado.

SMARTPHONE 6,1” RUGERIZADO

*  Pantalla 6,1” HD Display IP69k

*  CPU: Media Tek Helio P60,

*  Octa Core, 2.0Ghz

* 4GB de RAM y 64GB de ROM. Dual SIM

* Android 10

*  Conexiones: 4G, Wifi, Bluethooth 5.0, USB
Tipo C, 3.5mm audio Jack.

*  Bateria de litio de 5.580 mAh.

*  Cdmara trasera de 16Mpx y delantera
de 8Mpx.

*  Lector de huellas.

*  1XRS232, 1XRJ11 (salida cajén 9v).
*  Admite scanner.

*  Cinta control electrénica.

* 43 teclas configurables, 50 empleados,
50 Dptos, 16 Dptos. directos. 5.000 PLU’S con control de stock.

*  Caijén pequeiio o grande.

*  DISPONIBLE EN NEGRO

Modelo ER-57 de ECR SAMPOS

*  Alfanumérica, papel térmico 57mm.

*  Visor alfanumérico de operador de 1 li-
nea.

*  Cinta de control electrénica.

*  Hasta 2.000 lineas. 7 departamentos (14
con tecla de nivel), 400 PLU’S.

*  No imprime logo

s CAJON 8M/4B (34x36x20mm)

Modelo ER-60 de ECR SAMPOS

*  Alfanumérica, papel térmico 57mm.

*  Visor alfanumérico de operador y numérico
de cliente.

*  Cinta de control electrénica

*  4.200 lineas, 20 departamentos, 1.000 PLU’S.

*  No imprime logo.

¢ CAJON GRANDE 8M/4B .

*  Caijén pequeiio 8M /4B (34x36x23mm)

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
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Cajones de autocobro para tu negocio

CASH[ICEEPER

CK950E CK APOLO CK+ ALU CK+ NCK2
Econdmico y disponibleen  Acepta, paga, recicla y valida Aluminio, opcional hasta 4 Empotrable, integracién perfecta en
negroy en blanco monedas de 0,02€ a 2€ y todos maddulos. Valida todas las cualquier mobiliario. Disponible
los billetes monedas y todos los billetes modelos: CK+y Apolo

En REELSA queremos dar la solucion definitiva, rapida y segura
para la gestion del dinero en efectivo de los negocios

. Los cajones de autocobro son faciles de usar y de instalar.
o Son seguros, para evitar hurtos y robos.
. NO hay errores en el cambio, |a caja siempre cuadra tanto en billetes como en monedas.

o Se pueden cambiar los cajetines sin abrirlos.

Nueva gama CK+ para negocios que exigen rapidez en la gestion del efectivo

Modelos CK Apolo y CK+ disponibles también en INOX

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
@ 918519711 www.reelsa.es [M pedidos@reelsa.es @ 637 7556 13
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Especial TPV’S

TPV Zonerich ZQT8350 — J1900 TPV Zonerich ZQT8350 i5

* TPV con pantalla tdctil 15” capacitiva Trueflat. « TPV con pantalla téctil 15” capacitiva TFT LCD.
*  Equipado con un procesador Intel Celeron CPU J1900. Quad * Intel Core i5/5200U hasta 2.7 GHz
Core 2.0 GHz.
*  Carcasa de aluminio.
e Ofrece la posibilidad de

ponerle display o visor tra-

*  Ofrece la posibilidad de ponerle display o visor trasero.
*  Puertos: 6xUSB,
2XCOM, 1XDCINT,
1xVGA, 1xHDMI,

sero. 1XLAN, 2xAudio (Sa-

*  Puertos: 6xUBS, 3xRS232,

lida/Entrada).
*  1xVGA, 1xLAN (10/100). e Almacenamiento: 8GB
*  Almacenamiento: 4GB RAM RAM y 120GB.

y 128 GB Mini PCI.

TPV Zonerich ZQT8350 — J4125 TPV Zonerich ZQT9650 Celeron 2950M

* TPV con pantalla téctil capacitiva de 15™. . TPV con pantalla téctil de 15” capacitiva TFT LCD.

* Equipado con un procesador Intel Celeron J4125. *  Equipado con un procesador Intel Haswell. Dual Core 2.0
e Ofrece la posibilidad de ponerle display o visor trasero. GHz
*  Puertos: 6xUSB, 1XCOM,

e Ofrece la posibilidad de
poner visor de torre.

*  Puertos: 5xUBS, 1xRS232
(RJ45) 1xVGA, 1xLAN,
1xSalida de Audio.

¢ Almacenamiento: 4GB
RAM y 120GB SSD 2'5.

Windows 10

1XDCINT, 1xVGA,
1xHDMI, 1XLAN, 2xAu-
dio (Salida/Entrada).

*  Almacenamiento: 4GB
RAM y 128GB SSD.

Windows 10

TPV Zonerich ZQA9650 RK3288 (Android)

* TPV con pantalla tactil de 14” capacitiva True Flat.
*  Resolucién:1366x768
* Base sélida metdlica. ¢
*  Android 7.1 an>k0I1D
* 2GB DDR3 RAM Y 8GB ROM.
*  Puertos: 4xUSB, 1xRS232,1xSalida,1XRJ45 LAN,1XTF
CARD SLOT
*  Bluethooth, Ethernet y WIFI
* Serie econémica

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
@EELSA www.reelsa.es (W 91.851.97.11
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Los mejores software TPV para tu negocio

GLOP HOSTELERIA
- Para todo tipo de locales de hosteleria.
- Restaurantes, Pub, Take Away, Delivery...

GLOP COMERCIO

- Para todo tipo de comercios. Facilita la fidelizacién de clientes.
- Dispone de conexion con tienda online.

GLOP TALLAS Y COLORES

- Desarrollado para Boutiques, Zapaterias...

.| WIS ety

. P Ry -

Diferentes médulos: Médulo cajén autocobro, Android, consulta WEB... Con pasarela de pagos.

.= Disponible en 3 versiones: Miniglop, Glop y Business.

Descubre una forma de trabajar mas rapido y comodamente con el

software de gestion de BDP. : [alals] ool ===
, . ) SR |4 5l sl 4] X[ ===
Tiene pasarela de pagos y gran variedad de médulos y licencias: Calalal alal E
ool | i = =1 =

Méodulo Conectividad Licencia BDP-NET Hosteleria s _ E
Médulo Talla y Color Licencia BDP-NET Talla y Color f E
==

Médulo Ticket Bai Licencia BDP-NET Comercio FEE
Médulo Vending Licencia BDP-NET Peluqueria y Estética EE

Médulo Cajon Automatico ... Licencia BDP-NET Hotel ...

TOWA SANKIDEN

Software de Gestion Tactil

Multiplataforma (Windows- Linux-Android)
- Pack de licencias llimitadas para Distribuidores
- Aplicaciones especificas Multisectorial:
» Hosteleria y Comercios
« Carnicerias/Pescaderias (trazabilidad)
» Hoteles, hostales y casas rurales
* Peluquerias/Spas/Gimnasios
= Autoventa flota camiones

Software de Back-Office

Control de franquicias Back-Office online Gestion de Stocks online

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
@918519711 www.reelsa.es ™ pedidos@reelsa.es 9637 7556 13
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Especial TPV’S

Impresora térmica X-Printer XP220NKB Impresora térmica X-Printer XP330USL

* |mpresora térmica de tickets 80 mm con autocorte. * Impresora térmica de tickets 80 mm con autocorte.

*  Los puertos que lleva son: *  Los puertos que lleva son: USB+RS232 (serie)+Ethernet
e USB+RS232(serie)+LAN(Ethernet) *  Cuenta con una salida para

*  Cuenta con una salida para ca- cajén de 24Vts

jon de 24Vts \ . *  Su velocidad de impresién es
*  Su velocidad de impresién es de S de 300mm/sg
260mm/sg ' *  Dimensiones:
184x140x142mm
*  Garantia de 2 afios.

. Dimensiones:
183x143,5x135mm

*  Garantia de 2 afios. *  Color Negro.

e Color Blanco.

Impresora térmica X-Printer XP260 WIFI Impresora térmica X-Printer XPE105
*  Impresora térmica de tickets 80 mm con autocorte. * Impresora de etiquetas térmica directa, pequena vy
*  Los puertos que lleva son: USB+RS232+Ethernet+LAN y WIFI econdémica.
con avisador acUstico luminoso. * Impresién de diferentes tipos de etiquetas.
*  Posibilidad de colgar en pared. *  Resolucién 203 DPI.

*  Cuenta con una salida para e USB, 8Mb SDRAM,
cajén de 24Vts 8Mb Flash.

*  Su velocidad de impresién es *  Sensor de cabezal
de 260mm/sg

¢ Dimensiones:
189,15x145,35x139,7mm

*  Garantia de 2 afios.

¢ Dimensiones:
Anchura mdxima
108mm, Longitud
méxima 1778mm

*  Color negro *  Garantia de 2 afios.

*  Color Negro.

Impresora portatil X-Printer XP810P Bluetooth/Wifi

* Impresora térmica de tickets portatil de 80 mm. *  Suvelocidad de impresién es de 70mm/sg
* Con funda incluida para poder colgar en el cinturén. *  Cuenta con conexiéon USB, Wifi y Bluetooth.
*  Fuente de alimentacién incluida. *  Garantia de 2 afios.

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
@EELSA www.reelsa.es (W 91.851.97.11
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Gestiona tu negocio de forma facil y sencilla

GESTORES DE CLIENTES

CQ5 - GESTOR DE CQ5- RECEPTOR
CLIENTES CLIENTES

Es la solucién sencilla y perfecta Disefio finoy elegant?,
para que los clientes sepan cuan- resistente al agua y a caidas.
do estad listo su pedido y puedan
recogerlo sin necesidad de estar
constantemente pendientes.

Lleva un borde de goma
protectora.

Evita esperas de pie y largas colas. y luz.

PANEL LLAMADOR BASE DE CARGA
Con cédigo infrarrojo integrado Base de carga para recargar los
sencillo y agil de configurary receptores.
programar.
Puede cargar hasta 20 receptores a
la vez.
Con fuente de alimentacion externa.
AVISADOR RECEPTOR DE RECEPTOR DE LLAMADOR DE
1 BOTON PULSERA LLAMADA COCINA

A K

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
@918519711 www.reelsa.es [M] pedidos@reelsa.es 6637 7556 13



www.reelsa.es

Especial TPV’S

TOTEM ZONERICH PARA WINDOWS - POS KIOSKOS  TOTEM ZONERICH ANDROID- POS KIOSKOS

Tétem de autoservicio para Windows. Tétem de autoservicio con Android

Disponible en tres tamafios: 217; 27"y 32". Disponible en tres tamafios: 217; 27"y 32".

¢ Pantalla tdctil capacitiva. ¢  Pantalla tdctil capacitiva.

*  Procesador Inter Celeron J1900, Quad-core, 2.0Ghz e 2GB de RAM y 8GB de almacenamiento.

e 4GB de RAM y 64GB de SSD. * Impresora de tickets de 80mm, RFID y scanner.
* Impresora de tickets de 80mm, RFID y scanner. e 2xUSB, IxLAN (10/100)

*  2xUSB, 1 xLAN (10/100) ¢ Con conectividad Wi Fi.

¢ Con conectividad Wi Fi.

Ry

“+
. ’

TOTEM 32” TOTEM 27" TOTEM 217
CON SCANNER+RFID+ CON SCANNER+RFID+ CON SCANNER+RFID+
IMPRESORA 8OMM IMPRESORA 8OMM IMPRESORA 80OMM

[ B I

= I i
.

No incluye terminal de autocobro ni soporte

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
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EELSA

Nuestras mejores marcas

C2L AMAGIC

b & ' aa VA B 7 ga |

Calefactores por infrarrojos de exterior para aclimatar
las terrazas, los porches...
Con tres colores a elegir entre:

. Blanco

° Titanio

. Antracita

Con potencia de 1400w o de 2000w

HIDRAMAGIC

PRODUCTOS SANITARIOS

Co ==
Ty
| P )
|20 0
| = A ‘
::;:; IE::: (g N} o
R
;§\L el 11111 LTS
f m—
. —— — ]

Ts-Detector Mural CO2

HO-803
Detector de Pantalla Grande ZQ-DA5S HID-3002 Generador de Ozono
Dispensador de Gel Automatico Medidor de CO2

C/ Destornillador, 30 P-29 Collado Villalba 28400 (Madrid)
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D2 MINI: Android 8.1, Pantalla 10.1",
2+86B, Impresora 57mm, Visor 4.3",
NFC. Ideal como caja registradora.

T2 MINI: J_\indroid 7.1, Pantalla 11.6",
2+16GB, Impresora 80mm, Lector OR,

NFC, Visor trasero 2 lineas.

D2s PLUS: Android 7.1, Pantalla 15.6",
2+86B, Impresora 80mm.

Disponible pantalla trasera 10.1",

T2s: Android 9.0, Pantalla 15.6", . 2\.
4+64GB, Impresora 80mm.

GAMA DE TPV CON IMPRESORA Disponible pantalla trasera 10.1".

SUNMI I Disponible pantalla trasera 15.6".

Disponible lector NFC+MSR.

P.C.MIRA

waoss S LJCVE
comercial@pcmira.com : :

www.pemiracom 1997 - 2022  www.pemira.com Android POS Leader

1

D2s LITE: Android 7.1, Pantalla 15.6",
2+86B, Wifi+BT.
Disponible pantalla trasera 10.1".

T2s LITE: Android 9.0, Pantalla 15.6,
" 4+4GB, Wifi+BT.

Disponible pantalla trasera 10.1"

‘nﬁ Disponible pantalla trasera 15.6".

~ Disponible lector NFC+MSR.

L

GAMA DE TPV SIN IMPRESORA )
SUNMI _—

=
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M2-203: Android 8.1, Pantalla 5.5",
1+8GB, Impresora 57mm, Bateria, 4G,
Camara. Cuna de carga opcional.

M2 MAX: Android 11, Pantalla 8" 4G, P
2+16GB, Impresora 57mm, Bateria,
Camara, 1XUSB.

D1: Android 11, Pantalla 10.1", 2+16GB,
Impresora 57mm, 1xPuerto Cajon, 4G,
2xUSB, 1xEthernet, Camara.

D&: Android 7.1, Pantalla 15.6",
2+16GB, Impresora 80mm, 5xUSB,
IxEthernet, 1xRS232, 1xPuerto Cajon.
Disponible con pantalla trasera 10.1".
Disponible con pantalla trasera 15.6".

GAMA DE TPV CON IMPRESORA
IMIN

] A !

PC MIRA & ®
Tel: 93410.63.63 ' '
comercial@pcmira.com
www.pemira.com 1997 - 2022 \yww pcmira.com Intelligence for Business

- | S VR LT |
-DZ—#DZ Android 11, Pantalla 10.1", »
2+16GB, 1xEthernet, 1xRS232, lerSB
1xPuerto Cajon.

Disponible para colgar en pared.

D3: Android 7.1, Pantalla 15.6",
2+16GB, 1xEthernet, 1xRS232, 4xUSB,
1xPuerto Cajon.

Disponible con pantalla trasera 10.1",
Disponible para colgar en pared.

vhﬁ" I"..-‘ 7

e N Y e

e

-K1: Android 7.1-Pantalla 21.5", IP65,

-

2+166B, xEthernet, IXRS232, 4xUSB,
} 1xPuerto Cajon; IxHDMI, Antena Wifi. ™
IMIN /| Para colgar en pared.
s Protegidocontra liquidosy polvo. %

\_. I'T 3 4 -—_"". a '
e M e e / B AY

b - g
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GAMA DE IMPRESORAS DE TICKETS
HPRT

-.‘) :ﬁ‘

P.C.MIRA
Tel: 93.410.63.63
comercial@pcmira.com

www.pcmira.com 1997 - 2022 www,pcmira.com

GAMA DE IMPRESORAS DE ETIQUETAS
HPRT
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TERMINAL PORTATILES CON
IMPRESORA 57mm/80mm SUNMI

P.C.MIRA

Tel: 93410.63.63

www.pcmira.com 1997 - 2022

WWW.pcmira.com

TERMINALES PORTATILES PARA

= HOSTELERIA E INDUSTRIA SUNMI

2 5 comercial@pcmira.com

%~ L2Ks: Android 11, Pantalla &', Teclado,

h S - o

—
—

V2: Android 7.1, Pantalla 5.5", 2+16GB,
Impresora 57mm.

- —V2 PRO: Android 7.1, Pantalla 6", NFC,

2+16GB, Impresora 57mm, Scanner.

Disponible con Impresora Etiquetas. _

V2s: Android 11, Pantalla 5.5", 2+16GB,
~ Impresora 57mm, Scanner 2D. -

Disponible con Impresora Etiquetas.
Disponible con GMS y 3+32GB.

'V2s+: Android 11, Pantalla 6.2", 2+16GB,
Impresora 80mm, Disponible con

Scanner 2D e Impresora de Etiquetas.
Disponible con GMS y 3+326GB.

SUMNMII

Android POS Leader

w ] [ §

M2: Android 7.1, Pantalla 5", 1+8GB,
Wifi+BT.

M2 MAX: Android 9.0, Pantalla 10.1",
3+326GB, IP65, Wifi+BT, Camaras.
Disponible con 4G y 4+64GB.

L2K: Android 7.1, Pantalla 4", Teclado,
‘Scanner 2D. Mango y RFID opcional.

Scanner, IP68. Opcion de mango.
Disponible con GMS y 4+32GB.
L2s: Android 9.0, Pantalla 5.5, 2+166B.
Disponible con Scanner, RFID, 3+32GB.
L2H: Android 11 GMS, Pantalla 5.5" P67,
L4+64GB. Scanner 2D, Wifi+BT+46..

[
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CRYMA

Importadores y Mayoristas
de TPV's y Periféricos

HOREP®S TYSSO SENOR

More than POS solutions

REREES

TP-1190 (J1900) Amplitud
TP-5590 (i5)

O\ orEPpS

More than POS solutions

POS-1000B (J1goo0)
TP-1715 (i5)
TP-1115 (Android)

W rysso

IMPRESORAS TERMINALES PORTATILES

PIEN  maxima
@ calidad

mas
garantia

HAZTE
DISTRIBUIDOR

HOREPPS T

TP-1617 (Android)
TP- 2617 (3965u)
TP-3617 (i3)

HOREPpSH e

Special Edition Plus

V3 (Jigoo)
V5 (i3)

SEI\IOR-

_~

CAJONES AUTOMATICOS ESCANERS

Ivan Pavlov, 5. Parque Tecnoldgico. 29590 Malaga @ www.cryma.es < info@cryma.es L 952 234 938
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